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Региональные центры продвижения
лазерных технологий: опыт Германии

В 2000-2001г.г. в Германии с целью широкого продвижения в промышленность лазерно-оптических технологий была создана система специализированных региональных центров, образовавших федеральную систему "Optecnet Deutschland".

Редакция "Л-И" обратилась к руководителю одного из таких центров – "Bayern Photo-nics" – д-ру Хорсту Сикингеру (Horst Sickinger) c просьбой рассказать о своей организации. Ниже публикуется в переводе с английского его интервью, данное нашему бюллетеню.
( Какова основная цель деятельности "Bayern Pho-tonics", какую структуру и штат вы имеете? Является ли ваш Центр дилером каких-либо компаний, производящих лазеры?

( "Bayern Photonics" – это сетевая региональная структура, организующая передачу знаний и умений в части оптических технологий. Официальное открытие нашего рабочего офиса в Баварии состоялось 1 июня 2001г., после того, как проект создания Центра стал одним из 7 победителей федерального тендера на организацию сетевых кластеров для продвижения оптических технологий. Этот тендер проводился в Германии в 2000г. Учрежденный как ассоциация во главе с советом директоров, "Bayern Photonics" включает в себя все важнейшие лазерно-оптические институты и производственные предприятия региона. Повседневную рутинную работу под руководством исполнительного директора выполняет аппарат офиса, состоящий из двух сотрудников с высшим образованием. Целью Центра является создание эффективных кооперационных структур для ускорения реализации инновационных проектов, а также улучшения подготовки и повышения квалификации кадров, занимающихся оптическими технологиями. Функции аппарата – организационно-экономическая деятельность, включающая, в том числе, взаимодействие с финансовыми учреждениями и исследовательскими институтами, а также поддержка запусков бизнес-проектов ("start-ups"). Но при этом "Bayern Photonics" сам по себе не является поставщиком или дилером каких-либо товаров и услуг.

( Чья инициатива стимулировала создание "Bayern Photonics"? Является ли он единственным центром продвижения оптических и лазерных технологий в Баварии? Какой вообще была здесь история освоения таких технологий и что было главной движущей силой этого процесса в разные периоды времени? Есть ли в регионе лазерные мастерские ("job-shops") и связаны ли они с вашим Центром?

( Все эксперты сходятся в едином мнении: в будущем оптические технологии будут управлять нашей жизнью. Осознание этого на государственном уровне привело к появлению программы "Оптическая техника – сделано в Германии" ("Optical Technology – made in Germany"), в рамках которой Федеральное Министерство образования и научных исследований (BMBF) немедленно стало предпринимать действия по созданию необходимой инфраструктуры, формированию организаций для трансфера знаний и умений (компетентности) в части оптических технологий – параллельно с другими мерами в интересах развития таких технологий.

В Баварии помимо "Bayern Photonics", где работают по всему спектру возможных применений лазерно-оптических технологий, есть еще  Инновационный фонд "Bayern Innovativ", поддерживающий хай-тек, в т.ч. освоение лазеров и оптики в автомобилестроении, электротехнике и машиностроении, а также созданный в 1993г. в Эрлангене BLZ (Баварский научно-техничес-кий лазерный центр), который работает в тесном сотрудничестве с Университетом Эрлангена-Нюремберга и имеет обширные контакты с промышленностью. BLZ отличает прекрасная техническая и организационная инфраструктура, он является идеальным партнером для предприятий, намеревающихся извлечь выгоду от внедрения лазерной техники.

( Какую поддержку получает ваш Центр на федеральном и региональном уровнях? Является она чисто финансовой или еще какой-то?

( BMBF и Министерство экономики, инфраструктуры, транспорта и технологий Баварии (StMWIVT) поддерживают наш Центр финансово, и эта поддержка определена на весь начальный период работы "Bayern Photonics", т.е. на 5 лет. Ее объем зависит от поступлений из сотрудничающих с нами промышленных и научно-исследовательских организаций, они должны составлять не менее 40% общего финансирования Центра.

( Какие критерии используются для оценки эффективности работы вашего Центра? Являются ли они одинаковыми для федерального и регионального правительств? Чье еще мнение важно для вас?

( С момента начала деятельности Центра в 2001г. нас дважды оценивали независимые эксперты. На федеральном уровне свое мнение об эффективности региональных структур формулировали члены Совета по оптическим технологиям. В Баварии был проведен специальный опрос, который показал, что практически все, с кем мы работаем, готовы рекомендовать наш Центр в качестве партнера другим организациям региона, и что 93% членов нашей ассоциации готовы сохранить свое участие в сети "Bayern Photonics" и после окончания финансирования Центра со стороны правительства.

( Сколько региональных центров, аналогичных вашему, существует в Германии сегодня? Одинаковы ли они по своей структуре и статусу? Поддерживаете ли вы контакты с ними? Есть ли какая-либо объединяющая все эти центры организация?

( Есть еще 6 аналогичных нашему центров, получающих поддержку от BMBF, и 2 центра, работающих без финансовой помощи из федерального источника. Все эти региональные структуры объединены в систему "Optecnet Deutschland e.V.", она представляет наши центры на общенациональном и международном уровнях. Региональные центры сотрудничают по многим направлениям. В силу географической разделенности у них нет конкуренции, и совместные мероприятия – такие, как выставки, семинары, рабочие встречи – практикуются часто.

( Можете ли вы указать оптические (лазерные) технологии, которые наиболее популярны в Баварии сегодня, наиболее широко используются?
( Наиболее распространены в Баварии сегодня и потому требуют особого внимания нашего Центра следующие виды лазерных и оптических технологий:

· микрооптические системы;

· лазерная обработка материалов;

· оптическая связь;

· биофотоника;

· конструирование оптики.

( Ведет ли ваш Центр международную деятельность? Что полезного для себя находите вы за границей? Есть ли заинтересованность в сотрудничестве с исследовательскими лабораториями или промышленными предприятиями в России? Что думаете о возможном сотрудничестве немецкой и российской систем региональных инновационных лазерно-оптических центров?

( В течение уже нескольких лет развиваются политические и экономические связи Баварии с провинцией Квебек в Канаде. В 2001г. было подписано соглашение нашего Центра с оптическим кластером Квебека ("City de Optics"). Годом позже началось взаимодействие с Лазерной ассоциацией, нацеленное на партнерство с Москвой. Такие шаги, с одной стороны, способствуют известности "Bayern Photonics" на международной арене, а с другой - интенсифицируют наше сотрудничество с правительством Баварии.

Большие дела малого предприятия*
Краснодарский НТЦ "Фирн" – название, знакомое многим отечественным специалистам-лазерщикам, как и имя его генерального директора О.В.Кузьмина, под чьим руководством там создаются одни из самых маленьких в мире лазеров. Фирновские микролазеры в пять раз дешевле и в десять раз меньше аналогов, предлагаемых американской компанией "Coherent".

Недавно О.В.Кузьмин отпраздновал свое пятидесятилетие. Пора творческого расцвета – и опыт накоплен немалый, и сил еще достаточно, чтобы идти вперед. Научно-технический совет Лазерной ассоциации, членом которой "Фирн" является с 1994г., желает Олегу Викторовичу здоровья, надежных партнеров и обязательного воплощения в жизнь всех его замечательных идей.

"Л-И" присоединяется к этим поздравлениям и предлагает читателям статью об истории "Фирна".

Л
азерным. направлением в Краснодаре всерьез занялись в 70-х годах прошлого столетия. К этому времени на физико-техническом факультете Кубанского госуниверситета (КубГУ) сложилась сильная кристаллографическая школа. Кафедра экспериментальной физики исследовала спектрально-люминесцентные свойства лазерных материалов, но собственной базы по выращиванию кристаллов не имела. В конце 70-х Олег Кузьмин, выпускник КубГУ, включился в эту работу и создал на кафедре первую в университете лабораторию по выращиванию лазерных кристаллов.

А в начале 80-х в нашей стране грянула "перестройка", началось кооперативное движение, и он организовал первый в Краснодаре научно-произ-водственный кооператив "Дельта", (позднее – "Фирн"), занимавшийся выращиванием лазерных кристаллов - редкоземельных гранатов, в основном, по заказу оборонных предприятий. Небольшие, но многочисленные заказы военных позволяли нормально выживать, но к 1993 году все это прекратилось, и "Фирн" начал, как и многие российские разработчики, оставшиеся без внутреннего спроса, рваться со своей продукцией на зарубежные рынки. Дела в Европе пошли неплохо, и фирма даже стала обрастать сетью дистрибьюторов, предлагая лазерные кристаллы хорошего качества. 

Все 90-е годы спрос на традиционные лазерные кристаллы рос баснословными темпами вместе с рынком твердотельных лазеров. "Фирн" вполне мог бы занять свое место на западном рынке, но раскручивать бизнес по торговле гранатами на западном рынке Кузьмин не стал. Умение продавать не было ключевой компетенцией фирмы, гораздо более привлекательным оставалось направление научных исследований, но для этого были необходимы финансовые средства. И вскоре они нашлись. В 1993 году на очередной лазерной выставке в Мюнхене компанию из России заприметили эксперты Федерального Министерства по исследованиям и технологиям Германии, а через некоторое время "Фирну" было предложено включиться в программу по поиску и созданию новых высокоэффективных лазерных кристаллов и выделен грант в размере 150 тыс. долларов.

Объектом исследований стал мало изученный тогда лантан-скандиевый бо-рат, активированный ионами неодима (Nd:LSB). Кристаллы Nd:LSB - пример стехиометрических лазерных кристаллов, в которых лазерный ион является не только активатором, но и составной частью химического соединения. Все известные двойные бораты плавятся инконгруэнтно, то есть кристаллическая структура в точке плавления нестабильна. Поэтому их можно выращивать только при низких температурах раствор-расплавным методом, который занимает много времени, трудно контролируется и крайне нетехнологичен. В “Фирне“ не только исследовали физические и генерационные свойства нового кристалла, но и разрабатывали технологию выращивания оптически однородных, объёмных кристаллов методом Чохральского из расплава.

Одним из свойств хорошего лазерного материала, требуемого для изготовления лазера с диодной накачкой, является высокий коэффициент поглощения на длине волны накачки. В кристаллах Nd:YAG этот параметр на длине волны 808 нм ограничивается  значением 12 см-1, поскольку выращивание оптически однородных кристаллов Nd:YAG с высокой концентрацией неодима невозможно из-за низкого коэффициента распределения последнего в кристаллической матрице. В ортованадатах концентрационное тушение ограничивает концентрацию неодима до 3%. В Nd:YVO4 коэффициент поглощения составляет 111 см-1, но по оптическому качеству они значительно уступают кристаллу Nd:LSB. Максимально целесообразная концентрация неодима в Nd:LSB составляет 50%. При этой концентрации коэффициент поглощения составляет 180 см-1, а потери на длине волны 1064 нм – 0,0003 см-1.

"Фирн" практически перестал раскручиваться как производственная компания, почти полностью отдавшись исследованиям и разработке технологии выращивания нового кристалла.

"Фирновцы" успешно справились с поставленными задачами, и по окончании программы немцы рекомендовали краснодарскую фирму для получения гранта от Международного научно-технического центра. В результате западных вливаний к 1998 году "Фирн" разработал промышленную технологию производства лантан-скандиевого бората очень высокого оптического качества. Этот материал стал рекордсменом в мире лазерных кристаллов и по КПД - 71% (теоретически достижимый КПД преобразования энергии накачки в лазерную для кристаллов Nd:LSB составляет 74%). 

Отметили разработку и на родине, на Кубани, – в 1998 году администрация Краснодарского края вручила ученым "Фирна" и физико-техни-ческого факультета КубГУ, тесно работавшим вместе, премию в области науки.

Олег Кузьмин был на грани эйфории, ведь новый кристалл открывал и новые возможности в создании твердотельных лазеров с диодной накачкой, но тут разработчикам открылась "страшная истина": рынок промышленных лазеров не хочет работать по принципу "лучшие технологии – в производство". Изготовители кристаллов стоят в начале производственной цепочки "кристалл – лазер – лазерное оборудование". Производителям лазеров проще доводить характеристики приборов, разработанных по существующим схемам, чем решиться на разработку новых. Это не только пресловутая проблема технологической инерции – даже при работе с известными материалами только НИОКР для разработки нового лазера составляет два-три миллиона долларов, а ведь еще необходимы перестройка технологических линий и переподготовка персонала.

Кроме того, производитель лазеров вообще не работает с единственным поставщиком кристаллов. Ему нужны две-три компании-поставщика, и не только для того, чтобы иметь возможность торговаться – в первую очередь, чтобы обезопасить себя от сбоев поставок. "Фирн" являлся единственной компанией, производившей новый кристалл, да еще и в стране с неустойчивой внешней политикой.

Это стало ловушкой для компании Олега Кузьмина – она умела хорошо растить действительно уникальный кристалл, который не могла продать ни одному серьезному производителю лазеров, потому что у нее не было конкурентов.

Тогда Кузьмин решает делать лазер сам, уменьшив при этом его габариты и энергопотребление, основываясь на микрочиповой технологии. Помимо всего прочего, освоение нового уровня технологического передела должно было на порядок повысить прибыльность компании.

Решили начать с зеленого лазера, на создание которого потребовалось два года. Когда "Фирн" выставил свой первый непрерывный микролазер, излучающий в зеленом диапазоне, на мюнхенской выставке "LASER-2001", успех был ошеломляющим – ведь микрочиповых лазеров, работающих в непрерывном режиме с выходной мощностью 100 и более милливатт, в мире не существовало. Однако восхищение специалистов технологическим совершенством фирновского лазера в коммерческий успех не конвертировалось. Производителей лазерного оборудования интересовали поставки в объемах многих тысяч штук, а Кузьмин честно признавался, что больше нескольких десятков в год не потянет. Потенциальные покупатели, уверенные, что производство лазера с такими качественными параметрами соответствующим образом сертифицировано, отказывались верить, что он собран буквально "на коленке".

Нужно было строить производство на несколько тысяч лазеров в год, для чего требовалось 2,5-3 млн долларов. Таких денег у Кузьмина не было. После безуспешного поиска инвестора в России он обратился к вице-президенту одной из крупнейших американских лазерных компаний, давно присматривавшемуся к маленькой русской фирме. Заокеанский топ-менеджер прямо ответил: "А зачем завод в Краснодаре нашей корпорации? Выезжай со своей технологией в США и в течение нескольких месяцев я организую производство". Глава "Фирна" отказался и от этого, и от многих других аналогичных предложений.

Видимо, он перерос роль, к которой, как правило, склоняют наших инноваторов западные партнеры, – роль недорогой НИОКРовской пристройки к основному своему бизнесу. 

В 2001 году был объявлен Конкурс русских инноваций, проводимый журналом "Эксперт" совместно с компаниями "Intel" и "Audi". Олег Кузьмин подал заявку на участие, а весной 2002 года стал его победителем. А еще через полгода "Фирн" был признан лучшей компанией на III-й Российской венчурной ярмарке. Паблисити помогло найти отечественного партнера, обещавшего "Фирну" беспроцентный кредит и покупку пакета акций в 50% за 1,5 млн долларов. Был даже переведен первый транш в качестве кредита в миллион долларов. Началось строительство нового лабораторно-производственного корпуса и разработка технологии промышленного производства микролазеров. Однако планам не суждено было осуществиться, поскольку через год партнер сам организовал новую компанию, в которой решил аккумулировать все финансовые средства, и потребовал возврата кредита. Кузьмин опять попал в ловушку, теперь уже российского рынка.

Таких кузьминых, превратившихся из физиков, химиков и т.п. в настоящих инноваторов, в нашей стране хватит на целую прослойку национального хозяйства. Но почему-то апологеты национальной инновационной системы не спешат к ним на помощь. Мы по праву гордимся советским технологическим заделом, но так ничего и не сделали, чтобы превратить его в российский инновационный потенциал. Инновационная элита страны продолжает формироваться по лоббистскому принципу, и настоящие предприниматели остаются для нее изгоями.

Глава "Фирна" в настоящий момент снова ведет переговоры с несколькими стратегическими партнерами. И, будем надеяться, они будут успешными.

Хроника

V Международный форум "Высокие технологии XXI века"

С

19 по 23 апреля в Москве, в Экспоцентре на Красной Пресне проходил Международный форум "Высокие технологии XXI века". Это уже 5-е по счету мероприятие, проводимое в соответствии с постановлениями правительств Российской Федерации и города Москвы под девизом "Высокие технологии - человеку и обществу".

По мнению председателя оргкомитета мэра Москвы Ю.М.Лужкова, главная цель нынешнего форума – технологическое переоснащение отечественной промышленности. Его программа включала в себя международную выставку "ВТ XXI-2004" и конференцию "Технологическая основа промышленной политики - задачи, ресурсы и перспективы". Тематика ее 11-ти секционных заседаний (20-22 апреля) была посвящена, главным образом, использованию имеющихся технологических и производственных возможностей предприятий оборонной промышленности в различных отраслях отечественной экономики (автомобилестроении, топливно-энергетическом и авиакосмическом комплексах, медицине, био- и информационных технологиях). На заседаниях и круглых столах (их было проведено два) обсуждались как проблемы общего характера (например, "Рестуктуризация и консолидация оборонной промышленности", "Российские регионы - за эффективную промышленную политику", "Проекты и технологические возможности ведущих ГНЦ РФ" и даже – "Россия - НАТО: сотрудничество в области оборонных  исследований и технологий"), так и ставшие уже "штатными" на всех подобных мероприятиях вопросы нормативно-правового и законодательного обеспечения инновационной деятельности, защиты и коммерциализации интеллектуальной собственности, подготовки и переподготовки кадров в области высоких технологий.

Научно–технический совет ЛАС командировал меня на "ВТ XXI-2004" для ознакомления с выставкой и участия в сопутствующих ей научно-тех-нических мероприятиях. Охватить все не представлялось возможным, поэтому, помимо изучения близких нам по роду деятельности разделов экспозиции, я решил поучаствовать в секционном заседание конференции под названием "Лидеры высокотехнологического комплекса – опыт реализации проектов по разработке, выпуску и продвижению современной наукоёмкой продукции". На основании опыта деятельности лидеров хотелось составить представление о сегодняшнем состоянии всех составляющих инновационной отрасли российской экономики - от нормативно-правовой и законодательной до кадрового обеспечения, и её дальнейших перспективах. Итак, мои впечатления об увиденном и услышанном на "ВТ XXI-2004".

Сразу хочу отметить, что характерной особенностью этих форумов, в отличие от других подобных мероприятий (например, прошедшего месяц назад в Москве на ВВЦ "Салона инвестиций и инноваций" или петербургской выставки "HI-TECH. Высокие технологии. Инновации. Инвестиции"), является участие в них преимущественно крупных отечественных промышленных корпораций оборонного комплекса. В любой стране, в особенности высокоразвитой в экономическом отношении, именно они определяют технологический потенциал национальной промышленности. Нашему крупному отечественному бизнесу приходится в последнее время вести нелегкую борьбу с транснациональными корпорациями за присутствие на мировых рынках сырья, металлов. А что касается торговли гражданской наукоёмкой продукцией, то здесь на долю России приходится сейчас 0,3-0,5% мирового объема, тогда как аналогичная доля США - 36%, Японии - 30%, Германии - 17%, Китая - 6% (цифры взяты из статьи члена Совета Федерации РФ, президента Международного конгресса промышленников и предпринимателей В.Глухих в распространявшемся на форуме журнале "Нi-Тech cодружества", №1, 2004). Все это лишний раз подчеркивает важность наличия в стране крупных предприятий, нисколько не умаляя при этом роли тесно связанных с ними предприятий малого и среднего бизнеса. Имеется немало примеров, как вокруг крупных корпораций сосредотачивается до нескольких десятков тысяч малых и средних предприятий, обслуживающих производство промышленного гиганта.

По замыслу организаторов, "ВТ XXI-2004" должен был стать не только смотром того, что мы имеем и что собираемся сделать в ближайшее время, но и "правильно сориентировать промышленность на соответствующие разработки, внедрение перспективных исследований и готовность к конкурентоспособности на мировом производственном рынке" (из приветствия Ю.М.Лужкова Форуму).

Что касается первой части поставленной задачи, а именно - показать, что мы имеем и что еще можем сделать в ближайшем будущем, то без особых натяжек ее можно считать выполненной. Действительно, на выставке было представлено более 250 научно-производствен-ных предприятий, значительная часть из которых является крупнейшими ФГУП, а также ряд акционированных бывших государственных организаций и частных фирм, разрабатывающих и изготовляющих наукоемкую продукцию. Деятельность 40 из них (в большинстве своем – коллективных членов ЛАС) в той или иной степени связана с лазерно-оптической тематикой (ОКБ "Гранат", ММПП "Салют", ЦНИТИ "Техномаш", ТРИНИТИ, ЦФП ИОФАН, ГНПП "Исток", НТЦ "ЛТиТ" НИИ им. Д.В. Ефремова, ОКБ "Булат" и др.). Представленные образцы новой техники и информация о разработках технологий вызывают чувство удовлетворения и, если хотите, гордости за отечественные научно-технические достижения. 

Вторую часть задачи Форума – содействовать внедрению этих научно-технических достижений в промышленность с целью организации серийного производства конкурентоспособной наукоемкой продукции - можно отнести, по моему мнению, к разряду надежд на лучшее будущее на данном этапе экономического развития России. К такому выводу меня подтолкнули выступления, прозвучавшие на секции "Лидеры высокотехнологического комплекса – опыт реализации проектов по разработке, выпуску и продвижению современной наукоемкой продукции", которую провел директор Российского фонда развития высоких технологий П.М.Провинцев. С докладами выступили руководители (или их представители) ряда крупных предприятий - ОАО "Научный производственный центр "Технокомплекс" с головной организацией "Раменское приборостроительное конструкторское бюро" (объединяющего 17 предприятий); ММПП "Салют", минского КБТЭМ "Планар", запорожского "Мотор Сич" и др. В каждом из этих выступ-лений были представлены новейшие разработки предприятий, созданные в тяжелейших экономических условиях. Значительная часть их либо соответствует, либо превышает мировой технический уровень, они гораздо дешевле зарубежных аналогов, но все это – единичные образцы, изготовленные по договорам с конкретными заказчиками, как отечественными, так и, по большей части, зарубежными. Платили все они только за разработку, денег на организацию серийного производства никто не предлагал. Поэтому нет возможности проводить модернизацию производства и достойно оплачивать (за редким исключением) труд своих сотрудников.

Предприятия готовы модернизировать и расширять производство разработанных ими изделий, относящихся к разряду наукоемкой продукции, но на них нет спроса внутри страны, а на мировой рынок без поддержки государства пробиться очень трудно. Об этом и других проблемах с горечью говорили все выступавшие. И особенно обидно становится от того, что чуть ли не основным препятствием на пути организации производства отечественной наукоемкой продукции становятся не преграды, воздвигаемые не заинтересованным в появлении конкурирующих российских товаров несырьевого профиля "Западом" (это можно понять), а само российское государство, точнее, отсутствие у государства целенаправленной реальной технической политики по отношению к несырьевому сектору российской экономики. Несмотря на принятые решения, многочисленные высказывания (на уровне заклинаний) высокопоставленных лиц государства о том, что нам необходимо слезть с сырьевой иглы и принять как руководство к действию тот факт, что в России, кроме огромных природных, есть еще несметные интеллектуальные богатства, ситуация с обеспечением приоритетного развития инновационного процесса в России все еще остается на уровне благих пожеланий, а не конкретных жестких решений, совершенно обязательных к исполнению.

Приведу только несколько взятых из выступлений примеров. Начну с того, что мало кто (из числа участников заседания) верит, что проводимая административная реформа, равно как и многие другие масштабные перестройки госаппарата (вертикаль власти, федеральные округа и пр., на которые, кстати, находятся и деньги, и время, и люди), дадут быстрый положительный эффект, прежде всего для развития экономики страны. А медлить с перестройкой российской экономики уже "смерти подобно" (так считают многие из выступавших) не только потому, что придётся вступать ВТО, а и потому, что через 5 - 7 лет в России некому будет создавать и внедрять наукоемкую продукцию - все будут только обслуживать добывающие сырьевые отрасли экономики.

Если верить министрам А.Кудрину и Г.Грефу, прирост ВВП составляет 8%. Вместе с тем, им обоим, скорее всего, известно, что выпуск российской машиностроительной продукции из года в год сокращается. Как отметил зам. директора ММПП "Салют" В.В.Крымов, в 2003 году российское станкостроение выпустило всего 8 тыс. станков (около 200 из них с ЧПУ), а на одном только "Салюте" подобных станков около 10 тыс. штук. Ни на одном российском предприятии не внедрены так называемые "CALS технологии". Так за счет чего же растет ВВП, если перерабатывающие отрасли промышленности не обеспечиваются новым оборудованием, а износ старого достигает 70 - 75%?

За последние годы увеличилось количество организаций, выполняющих научно-исследователь-ские работы, а число конструкторских и проектных организаций сократилось почти втрое! Как все это вяжется с инновационным процессом?

По данным ЛАС, число малых предприятий лазерного профиля сокращается, многие из них начинают заниматься другими делами, чаще всего не связанными с выпуском наукоемкой продукции. А мировой лазерный рынок в 2003г. вновь вырос на 15% (см. "Л-И", №8 (287), апрель 2004).

Количество проблем (таможенных, налоговых, банковских), возникающих перед предприятиями высокотехнологической отрасли, не уменьшается, а продолжает расти. Чего стоит постановление Правительства РФ (март 2003г.) об изъятии у предприятий объектов социальной сферы, построенных за счет прибыли и в ущерб зарплате своих работников. Это действие так и было названо - государственным рэкетом.

Об аналогичных проблемах наших ближайших соседей, а теперь уже и участников единого экономического пространства, из Белоруссии и Украины рассказали руководители КБТЭМ "Планар" и "Мотор Сич". Первый уже почувствовал "прелести" ВТО. Это предприятие, несмотря на сокращение числа работников с 16 тыс. (в 1990г.) до 3 тыс. человек, продолжало занимать лидирующие позиции на мировом рынке как производитель изделий электронного машиностроения. Большая часть поставок шла в страны Юго-Восточной Азии, особенно в Китай, имея преимущество по цене продукции. Но в связи со вступлением Китая в ВТО преимущество получили фирмы Японии и США, для которых нет 37-процентного налога на экспорт, установленного для "не членов" ВТО. И при равной цене на ввозимое оборудование Китай предпочел приобретать продукцию из Японии, США и Голландии. Теперь "Планару" приходится искать новые рынки сбыта. Надежда на соседей (Россия, Украина) не слишком большая, хотя "Ангстрем" и закупил у "Планара" несколько установок. И ещё одна беда надвигается - в связи с определенным кризисом в мировой полупроводниковой промышленности на рынке появляется second-hand оборудование (аналогичное производимому на "Планаре"), не выработавшее свой ресурс и по цене в 20% от начальной стоимости. И здесь без государственной защиты собственного производителя обойтись невозможно. Как заявил руководитель "Планара", совместные с зарубежными фирмами предприятия в научно–технической сфере, созданные для продвижения отечественных разработок на мировые рынки, – это элементарное обворовывание разработок российских и бывших союзных разработчиков. Вот такой грустный опыт.

О смешном "опыте" рассказал главный технолог "Мотор Сич". Как уже, не без удовлетворения, отмечалось, в украинском законодательстве, в отличие от российского, появились понятия "инновационная деятельность", "высокотехнологическая продукция" и др. Однако всё оказалось не так  просто. В Украине правительственные чиновники, а не создатели наукоёмкой продукции, решают теперь, что есть высокие технологии, а что – не высокие. А если технологии высокие, то с обладателей таких технологий нужно и налоги брать по высокой планке. Это обстоятельство наш гость с Украины просил принять во внимание собравшимся на секции российским коллегам.

По мнению спикера Верхней палаты Федерального собрания РФ С.М.Миронова (высказанному им в интервью журналу "Hi-Тech содружества", №1, 2004), нужно четко определить обязанности государства по обеспечению поддержки отечественных разработчиков и производителей современной техники и технологий. Когда это может произойти, хотя бы на законодательном уровне, он не уточнил, а от себя лично добавлю: "Нужно не только определить эти обязанности, но, главное, добиться, чтобы они строго выполнялись, а то у нас в стране с этим делом всегда было скверно".

Как сказал президент Лиги содействия оборонным предприятиям, президент Союза развития наукоградов России А.В.Долголаптев, тревога и надежда – два чувства, так характерных для России, особенно в последние годы. Надежды как-то все не оправдываются, а число тревог множится. Наступит ли долгожданный перелом? Ответа на этот вопрос V Международный форум "Высокие технологии XXI века" не дал. Остаётся надеяться на следующий сбор в 2005 году.

В.М.Вакуленко, эксперт ЛАС

(  (  (
I-я Троицкая конференция по медицинской физике

С

 19 по 21 мая 2004г. в здании Института спектроскопии РАН (г.Троицк Московской обл.) состоялась I-я Троицкая конференция по медицинской физике. В качестве ее организаторов выступили РАН, Троицкий НЦ РАН, Российский фонд фундаментальных исследований, Минпромнауки и Минатом РФ, РАМН, а также Минпромнауки Московской области. Минздрав РФ не только не вошел в число организаторов, но и почти не был там представлен. А жаль, поскольку и уровень представленных докладов, и их актуальность для повышения эффективности здравоохранения заметно выделяли это мероприятие из ряда подобных. Более того, большая часть обсуждаемых вопросов на завершившем конференцию Круглом столе "Физика и медицина, проблемы и перспективы" была адресована именно этому министерству.

Больше половины выступлений было посвящено использованию в медицине лазерных и оптических методов лечения и диагностики. Кроме того, были представлены методы, основывающиеся на других физических воздействиях (магнитном, температурном, радиочастотном и радиационных). Прозвучавшие доклады подтвердили, что, наряду с развитием уже известных методов и аппаратуры для их осуществления, ведутся серьезные работы по поиску новых подходов, позволяющих уже сейчас или в ближайшем будущем повысить эффективность диагностики и лечения. 

Приведу лишь несколько примеров:

· методы высокоточной диагностики патологий рефракции человеческого глаза и комплекс диагностических приборов (Физфак МГУ, ИПЛИТ РАН и ЦФП РАН), позволяющие персонализировать характер рефракционных операций и повысить их качество;

· доплеровская диагностика лазерного испарения биотканей (ИПЛИТ РАН), позволяющая осуществить в лазерных хирургических установках аппаратный контроль сечения биоткани в процессе операций;

· лазерное формирование биосовместимых материалов (ИПЛИТ РАН) - уникальная технология, позволяющая создать матрицу для удержания стволовых клеток; надеюсь, она позволит восполнять утраченные части органов;

· разработанные новые методы литотрипсии (ИОФАН, ИКИ РАН, ЦКБ МПС, 000 "ЛМТ"), эффектно продемонстрированные при воздействии на куриное яйцо - скорлупа разрушалась, а нежная белковая оболочка не претерпевала видимых изменений.

Интересные возможности открываются при перенесении созданных для медицины методов в смежные области. В частности, новую актуальность приобрели разработанные в ИМВ РАН совместно с химфаком МГУ биосенсоры и наноаналитические методы диагностики заболеваний в свете появления таких заболеваний, как атипичная пневмония и ей подобные. Перед угрозой биотерроризма блекнут смертники с поясами шахидов - достаточно одного зараженного, например, чумой, чтобы вызвать эпидемию, ведущую к гибели большого числа людей. Разработанные методы позволяют осуществлять непрерывный мониторинг на границах государства. Надеюсь, организаторы выполнят свое обещание, и все эти материалы будут доступны в Интернете.

Завершивший конференцию Круглый стол был посвящен вопросу, как ускорить внедрение достижений ученых в массовое здравоохранение. И не удивительно, что основное внимание в дискуссии уделялось тому, как получить у государства дополнительные средства. Работать в этом направлении, безусловно, надо, но практика показывает, что руководство находит более актуальные направления для финансирования (повышение зарплаты высшим госслужащим, приобретение новых иномарок и т.д.).

По мнению автора (высказанному в ходе дискуссии), более быстрый эффект могут дать усилия в направлениях, не связанных с дополнительным финансированием. Это, прежде всего, налаживание процесса утверждения Минздравом России и публикации разработанных методических рекомендаций и пособий для врачей по использованию высокоэффективных методов лечения. Без этого достижения ученых останутся на вооружении единичных клиник. Кто-то выпускает свои разработки, не дождавшись министерского утверждения, заручившись решениями местных Ученых или Учебно-методических советов. Такая неполная легитимность мешает их использованию врачами в обычных клиниках.

Вторая возможность - совершенствование системы оплаты медицинской помощи страховыми компаниями. Автор уже писал, что действующая ныне система слабо привязана к эффективности лечения, поэтому внедрение высокоэффективных современных методов, позволяющих сократить сроки госпитализации или перейти к амбулаторному обслуживанию (при повышении качества лечения) ведут к материальным потерям для клиник.

Конференц-зал Института спектроскопии РАН был практически полон не только в начале, но и в конце конференции. И это при том, что информация о конференции, рассылавшаяся по электронной почте, дошла далеко не до всех заинтересованных - в потоке спама, хлынувшего в последнее время, многие ее не отследили. Если бы не это, думаю, конференц-зал не вместил бы всех желающих…

В последние годы число всевозможных конференций стало превышать разумные пределы. И, несмотря на это, будет очень хорошо, если "троицкое" мероприятие станет традиционным.

В.П.Минаев, член НТС ЛАС

От Совета ЛАС

Очередные выборы в Коллегию национальных экспертов
стран СНГ по лазерам и лазерным технологиям

В соответствии с решением XIII съезда ЛАС в октябре 2004г. проводятся выборы Коллегии национальных экспертов стран СНГ по лазерам и лазерным технологиям на 2004 - 2007г.г. Представления на кандидатов в члены Коллегии должны поступить в Советы (Бюро) Региональных центров ЛАС до 1 августа 2004г., а утвержденные там списки кандидатов - в Совет ЛАС не позднее 1 сентября 2004г. Они будут опубликованы для всеобщего обсуждения в первом сентябрьском выпуске “Лазер-Информа”.

Для проведения голосования в октябре с.г. будет собрана конференция Лазерной ассоциации. 

Порядок выборов в Коллегию и критерии для выдвижения кандидатов регламентируются общим “Положением о Коллегии...”, ниже публикуются соответствующие выдержки из этого Положения.

Деятельность экспертов в рамках Коллегии

Члены Коллегии экспертов в первоочередном порядке привлекаются к проведению консультаций и экспертиз по проектам, поступившим в Министерства и Государственные комитеты стран СНГ - участниц Лазерной ассоциации, а также к проверкам результатов работ по таким проектам.

Члены Коллегии экспертов в первоочередном порядке привлекаются к работе в составе научных, консультационных и координационных Советов (комиссий, комитетов) по государственным и региональным программам работ в области лазеров и их применений, в квалификационных и учебно-методических советах по соответствующим специальностям.

Члены Коллегии экспертов правительственными органами своих стран рекомендуются в качестве экспертов национальным негосударственным структурам, отбирающим инвестиционные лазерные проекты.

Члены Коллегии экспертов обязаны активно пропагандировать лазерную технику, лазерные методы и технологии, регулярно выступая в научно-популярной и массовой печати, участвуя в дискуссиях, читая лекции, встречаясь с потенциальными и действующими пользователями лазерной техники.

Члены Коллегии экспертов обязаны опровергать рекламу недоброкачественной лазерной продукции, ненадежных лазерных технологий, не аттестованных должным образом лазерных медицинских методик и аппаратов и т.д. 

При проведении любых экспертиз и консультаций, при выступлении в любых аудиториях члены Коллегии экспертов обязаны проявлять высокую профессиональную компетентность, соблюдать объективность, отстаивать отечественные научные и технические приоритеты, способствовать повышению престижа лазерного сообщества стран СНГ.

Национальные эксперты - члены Коллегии персонально приглашаются на съезды и конференции ЛАС.

Структура коллегии
Коллегия экспертов формируется из специалистов высшей квалификации в следующих областях:

1. Физика лазеров. 

2. Разработка и производство лазерных источников излучения и их важнейших компонентов.

3. Лазерные технологии обработки промышленных материалов и изделий.

4. Применение лазеров в технических измерениях, диагностике, управлении производством.

5. Применение лазеров в связи, передаче, хранении и воспроизведении информации.

6. Разработка и внедрение лазерной медицинской техники.

7. Применение лазеров в сельском хозяйстве, ветеринарии и пищевой промышленности.

8. Лазерное научное приборостроение.

9. Декоративно-художественные использования лазерного луча.

10. Развитие инфраструктуры лазерной науки и индустрии, включая информационное и кадровое обеспечение работ по лазерам и их применениям.

Полная численность коллегии - 200 чел., из которых 140 чел. избираются в Российской Федерации, по 20 чел. - в Белоруссии и Украине, по 7 человек - в Армении и Узбекистане, по 3 человека - в Казахстане и Киргизии.

Квоты на число членов Коллегии, избираемых от отдельного региона и/или в рамках отдельной специальности, определяются перед каждыми выборами совместным решением Совета (Бюро) регионального центра ЛАС и Министерства (Госкомитета) науки.

Коллегия экспертов не является юридическим лицом и не имеет своей внутренней управленческой структуры. Информационное и организационное обеспечение текущей деятельности Коллегии осуществляется региональными центрами и штаб-квартирой Лазерной ассоциации. Финансирование экспертно-консультационной деятельности членов Коллегии производится организациями - заказчиками в установленном порядке.

Порядок формирования Коллегии

Члены Коллегии экспертов избираются тайным голосованием на съезде (конференции) Лазерной ассоциации сроком на 3 года по представлению Совета Лазерной ассоциации и Советов (Бюро) региональных центров ЛАС. Решение принимается квалифицированным большинством в 2/3 голосов. Представления на кандидатов в члены Коллегии направляются в указанные Советы не позднее, чем за полтора месяца до дня выборов из организаций - коллективных членов ЛАС, причем предлагаемые эксперты не обязательно должны быть сотрудниками выдвигающих организаций. Право выдвижения кандидатов в члены Коллегии национальных экспертов имеют также органы государственного управления стран СНГ, финансирующие национальные программы работ по лазерной технике и ее применениям. Список кандидатов в члены Коллегии публикуется в бюллетене “Лазер-Информ” для общественного обсуждения.

Академики и члены-корреспонденты Национальных Академий наук стран СНГ, избранные в эти Академии за научные достижения в области лазеров и их применений, включаются в Коллегию по личному заявлению - без участия в выборах.

Состав Коллегии, избранный на съезде (конференции) Лазерной ассоциации, утверждается Министерствами (Госкомитетами) науки и техно-логий тех стран СНГ, специалисты из которых вошли в Коллегию.

Членам Коллегии экспертов выдаются атте-
статы об избрании, подписанные руководителями соответствующих Министерств (Госкомитетов) и Лазерной ассоциации.

Выборы проводятся 1 раз в 3 года. При необходимости между выборами могут быть проведены довыборы. Дату выборов (довыборов) определяет Совет ЛАС и объявляет не позднее, чем за 2 месяца до их проведения.

Основными критериями при выборах членов Коллегии экспертов являются:

· высокая профессиональная квалификация, получившая общественное признание;

· широкий научно-технический кругозор;

· известная коллегам объективность и принципиальность в экспертизах, отзывах, рецензиях и т.п.;

· активное участие в жизни лазерного сообщества СНГ, дающее возможность правильно представлять состояние дел в “своей” специализации в каждой из стран СНГ;

· практический опыт в организации лазерных НИОКР, производства или внедрения лазерной техники

· наличие ученых степеней и ученых званий является важным, но не определяющим критерием при избрании в Коллегию экспертов.

Во избежание недоразумений следует сразу отметить, что коллективными членами ЛАС, имеющими право выдвижения кандидатов в члены Коллегии, являются организации, уплатившие членский взнос в ЛАС за текущий год.

Поскольку никаких обращений от Советов (Бюро) РЦ ЛАС в Совет ЛАС по поводу квот на число членов Коллегии от отдельных регионов России до настоящего времени  не поступало, Совет ЛАС сохранил те же квоты, что действовали при первых выборах в Коллегию (цифры даны без учета членов РАН, которые в Коллегию не избираются, а приглашаются):

	Дальневосточный РЦ ЛАС   -
	  3
	Самарский РЦ ЛАС            -
	  3

	Казанский РЦ ЛАС                -
	  3
	Северо-Западный РЦ ЛАС   -
	20

	Московский РЦ ЛАС             -
(Москва и Московская обл.)
	60
	Сибирский РЦ  ЛАС            -
Томский РЦ ЛАС                 -
	20
  6

	Нижегородский РЦ ЛАС      -
	  5
	Другие регионы России    -
	20


Предложения от организаций - коллективных членов ЛАС, не входящих в региональные центры ЛАС, должны направляться непосредственно в Совет Лазерной ассоциации.

Если, по мнению Совета (Бюро) РЦ ЛАС, число достойных кандидатов от этого регионального центра превышает установленную квоту, то выделение дополнительных мест возможно при наличии вакансий в других РЦ ЛАС.

При реализации права организации - коллективного члена ЛАС выдвигать в состав Коллегии экспертов не только своих сотрудников список кандидатов от такой организации должен быть общим, а фамилии в нём следует располагать в порядке убывающего приоритета.
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*.По материалам статьи И.Имамутдинова "Уже не снег, еще не лед", "Эксперт", №15, 19-25 апреля 2004






