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ЛАЗЕР-ИНФОРМ

Информационный бюллетень Лазерной ассоциации

В номере:

· Лазерная выставка в Сокольниках: цифры, факты, хроника

· На 3-м заседании Экспертного совета по лазерным технологиям при Комитете Госдумы РФ по промышленности, строительству и наукоемким технологиям

· Поздравляем с заслуженным признанием В.П.Гапонцева, Н.В.Чебуркина и НТЦ "ФИРН"

· Объявления

Лазерная выставка в Сокольниках: цифры и факты

Со 2 по 5 июля с.г. в московском культурно-выставочном центре "Сокольники" прошла крупнейшая за всю историю страны отечественная выставка лазерной техники.

ЛАС начала проводить лазерные выставки ровно 10 лет назад. Первой была экспозиция в выставочном зале здания Департамента оборонной промышленности Минпрома РФ на проспекте Мира в Москве (25 мая - 5 июня 1992 года). 27 фирм из России, Белоруссии, Украины представляли тогда свою продукцию, причём большинство из них вообще впервые участвовали в открытом показе лазерной аппаратуры.

Много воды утекло с тех пор, десятки раз ЛАС организовывала презентации отечественной лазерной техники, но, как хорошо известно, в 90-е годы деньги на разработку и производство лазеров приходилось искать "в дальнем зарубежье", поэтому наши презентации происходили, в основном, либо в Западной Европе, либо в Москве - но для иностранных гостей. Так, первые четыре выставки "LIC Russia" (Laser International Cooperation with Russia) проводились в 1994-99 г.г. именно с целью привлечения зарубежных инвесторов, поиска заказчиков на предлагавшиеся нашими лазерщиками разработки. "LIC Russia`2002" - первая в этом ряду задуманная и реализованная как выставка лазерной техники и её комплектующих, целиком ориентированная на внутренний рынок, на потенциальных отечественных потребителей. Соответственно, и аббревиатура "LIC" теперь была расшифрована по другому: "Лазеры: инновации и консалтинг в России" (правда, для иностранцев - а они тоже приехали - использовали более привлекательное для их глаза название "Laser: Innovation Capabilities in Russia").

Договор ЛАС с КВЦ "Сокольники" позволил организовать "LIC Russia" на качественно новом уровне. Была проведена полноценная рекламная компания, для экспозиции был представлен прекрасный выставочный зал со всей необходимой технической и бытовой инфрастуктурой, на время выставки были запланированы многочисленные сопутствующие мероприятия - тематические семинары, круглые столы, презентации, симпозиум "Лазерные технологии" (отметим, что они по своей информационной насыщенности в итоге оказались не уступающими самой выставке). И, что достаточно важно, -  цены за участие в этой выставке были весьма скромными.

Итак, на выставке "LIC Russia`2002" в Сокольниках свою продукцию предлагали около 90 фирм из России, Армении, Белоруссии, Германии, Литвы, США и Украины. Общее число стендистов - более 400, общее число экспонатов - несколько тысяч. К сожалению, не все из запланированных участников смогли занять свои стенды - не прорвался сквозь таможню ЛТЦ "Лазерные приборы" из Варшавы, в последний момент "передумал" Фонд содействия, и 5 малых предприятий, согласовавших с Фондом своё участие в его коллективном стенде, остались за бортом. Но эти досадные накладки не изменили общий результат - выставка стала профессиональным праздником для отечественных лазерщиков. Её торжественное открытие, на котором выступили заместители председателя Комитета по промышленности, строительству и наукоёмким технологиям Государственной думы России Я.М.Швыряев и П.Б.Шелищ, заместитель Министра Правительства Москвы Н.Н.Евтихиев, начальник Департамента Исполкома СНГ Н.Г.Гушель, чл.-корр. РАН В.А. Лопота и др. привлекло практически всех участников и задало общий тон - одновременно рабочий и праздничный - этой выставке.

Кому же показывали свою продукцию экспоненты? Согласно данным, полученным при регистрации посетителей, на "LIC Russia`2002" за 4 дня работы пришло около трёх тысяч человек. Среди них 

· представители организаций, разрабатывающих
или производящих лазерную технику.............25%,

· представители организаций-дилеров лазерного оборудования................................................... 2 %,

· сотрудники организаций, уже использующие
лазерное оборудование....................................29%,

· просто интересующиеся лазерами.................23% 

остальные не определили своего отношения к экспонатам. 

Посетители прибыли из 49 регионов России, 4 - Украины, 3 - Белоруссии, а также из Армении, Казахстана, Латвии, Литвы и 5 стран "дальнего зарубежья" - Болгарии, Германии, Греции, Ирана, Швейцарии. Наибольшим было, естественно, российское представительство - более 90% от зарегистрировавшихся посетителей. При этом следует отметить, что весьма представительные делегации прислали многие достаточно удалённые от Москвы регионы - С.Петербург (86 чел.), Ижевск (16 чел.), Самара (14 чел.), Екатеринбург (13 чел.), Новосибирск (8 чел.), Якутск (7 чел.), Архангельск (6 чел.), Дагестан (5 чел.), Приморье, Иркутск, Краснодар, Томск, Омск, Петрозаводск также были представлены именно делегациями. Ну, а из соседних Тулы, Владимира, Калуги, Твери, Вязьмы, Нижнего Новгорода приехали и делегации, и многочисленные отдельные специалисты.

По своему происхождению посетители распределились следующим образом:

· сотрудники институтов НАН............4%

· сотрудники отраслевых НИИ, 
НПО, КБ.........................................24%

· сотрудники ВУЗов и 
ВУЗовских НИИ..............................10%

· сотрудники заводов, 
производственных объединений....12%

· сотрудники малых предприятий.....19%

· сотрудники медицинских 
учреждений  и НИИ ...........................3%

· сотрудники других организаций.....28%

(в категорию "другие" отнесены учреждения государственной власти, издательские, полиграфические, дизайнерские фирмы, банки и др. финансовые организации).
В ответе на вопрос о цели посещения они указали следующее:

· получить профессиональную консультацию 13%

· 
узнать о новинках..........................................72%

· приобрести лазерную технику, организовать
рабочую кооперацию.....................................39%

(сумма больше 100%, т.к. многие при регистрации отмечали не одну цель).

Собранная сотрудниками КВЦ "Сокольники" статистика свидетельствует, что выставка привлекла широкий круг специалистов, в т.ч. из многих регионов России, причём среди посетителей заметное число составили представители региональных администраций. Очень многие из пришедших на выставку имели важнейшую для экспонентов цель - приобрести оборудование, найти исполнителя нужных работ. Симптоматично, что наибольшим числом посетителей от одной организации были представлены именно пользователи, крупные производственные предприятия - ММПП "Салют" (33 чел.), ГКНПЦ им. Хруничева (19 чел.). Среди лазерных центров, кстати, наибольшим числом посетителей "LIC Russia`2002" отметились НПО "Астрофизика", НИИ "Полюс", ГНИИЛЦ "Радуга", ИОФАН.

И статистика, и личные впечатления свидетельствуют, что выставка прошла успешно, она выполнила свою роль - практически все участники получили заказы (а многие и не по одному), окрепла уверенность в наличии у нас, несмотря ни на что, большого количества эффективно и умело действующих лазерных фирм и появлении пусть слабого, неустойчивого, неоднородного, но уже вполне ощутимого внутреннего спроса на лазерные технологии.

Это ощущение укрепили доклады и выступления, прозвучавшие на симпозиуме "Лазерная индустрия", круглых столах и семинарах.

Круглый стол "Малое предпринимательство 
в области лазерных технологий"

При подготовке "LIC Russia`2002" предполагалось, что этот круглый стол пройдёт под председательством руководителей Российского государственного Фонда содействия развитию малых форм предприятий в научно-технической сфере. Но из-за их отказа от участия в последний момент организаторы попросили провести заседание начальника отдела инновационного развития МГТУ им. Баумана Л.С.Орбачевского - и не прогадали. Леонид Сергеевич, имеющий большой личный опыт научно-технического предпринимательства и отстаивания интересов инновационных малых предприятий на общественном и государственном уровне (см., например его статьи в "Л-И") сделал мероприятие и интересным, и демократическим, и весьма информативным.

В своём вводном слове председательствующий поделился впечатлениями о только что прошедшем в Москве инновационном форуме "Международное деловое сотрудничество в области предпринимательства", заставившем его укрепиться во мнении, что в России всё не так, как в остальном мире. Пока наши министерства спорят между собой, какой смысл вкладывать в термин "инновация" и кто должен организовать эту деятельность, нормальные страны Запада и Востока активно используют инновационное предпринимательство для своего развития. Из 830 тысяч числящихся в России малых предприятий только 10% можно отнести к инновационным, и среди них очень мало преуспевающих. А в Германии, например, - сотни тысяч реально действующих малых инновационных фирм.

Выступивший следом ген. директор фирмы "Лазертех" из С.Петербурга С.Н.Смирнов рассказал о своём опыте предпринимательской деятельности в области предоставления услуг по лазерной обработке дерева и металла, по созданию лазерно-технологических участков на основе известных болгарских CO2-лазеров "Хебр", по разработке оснастки для ЛТУ. По его мнению, наиболее эффективным способом помочь отечественным предприятиям, которым нужны лазерные технологии, является в наших условиях создание региональных инновационно-технологических лазерных центров или лазерных технопарков - если в регионе имеется достаточное количество лазерных фирм.

Президент Лазерной ассоциации И.Б.Ковш в своём выступлении привёл статистические данные, свидетельствующие о большой роли малых предприятий в российской лазерной индустрии. Число таких предприятий среди производителей лазерного измерительно-диагностического, технологического и медицинского оборудования монотонно растёт (от 30, 40 и 55%, соответственно, для указанных видов техники в 1994г. до 35, 50 и 60% в 2002г.), увеличивается и доля моделей лазерного оборудования, предлагаемого ими на внутреннем рынке, от общего числа производимых моделей (до 60-70% в 2002г.). Малые предприятия уверенно выходят на зарубежные рынки лазерной техники, они в подавляющем большинстве полностью адаптировались к реалиям "экономики переходного периода" и существуют, опираясь только на собственные силы (поскольку бюджетные деньги им недоступны). Поэтому состояние малого предпринимательства в области лазерных технологий является для России определяющим в плане общего состояния внутреннего лазерного рынка.

Ген. директор АО "Галактика" Г.В. Шепелев обратил внимание участников круглого стола на тот факт, что у малых предприятий лазерной специализации своих специфических проблем нет, есть общие проблемы лазерной промышленности. При этом, по его мнению, и больших предприятий - производителей лазерной техники в России - уже нет, они существуют лишь как совокупности малых предприятий под общей крышей. И малые предприятия зачастую имеют большие объёмы продаж, чем старые "большие" фирмы. Всё упирается в малый внутренний спрос - именно он является причиной всех проблем. Выходом из положения, спасением для лазерных малых предприятий могли бы быть экспортные поставки своей продукции - в ту же Юго-Восточную Азию, например. Но важнейшая для отечественных лазерщиков проблема организации поддержки экспорта высокотехнологичной продукции в стране не решается. Сегодня стоимость оформления всех разрешительных бумаг при выполнении контракта на поставку недорогого лазерного аппарата зарубежному партнёру достигает 20-30% от стоимости всего контракта. Приведя пример собственного взаимодействия с высокопоставленными индийскими чиновниками, согласившимися выделить удобную площадь и взять на себя львиную долю расходов по поддержанию российского демонстрационно-дилерского лазерного технологического центра в Индии, и с чиновниками отечественными, у которых идея такого центра вообще не вызвала никакого интереса, Г.В.Шепелев призвал и более активному воздействию на властные структуры, которые должны думать не только об удобстве сырьевиков. Докладчик поддержал идею организации региональных центров лазерных технологий, лазерных технопарков.

Следующим слово взял директор фирмы "СИЛАП", руководитель Сибирского регионального центра ЛАС Э.Г.Шихалев. Выразив благодарность экспертам и руководителям Лазерной ассоциации за реальную помощь лазерным малым предприятиям Новосибирска, он призвал не переоценивать перспективы выхода на рынки Юго-Восточной Азии. Во взаимодействии с представителями этих стран очень много времени и сил тратится впустую. В последнее время к лазерщикам новосибирского Академгородка приезжают по 10 делегаций из ЮВА в неделю. Но на несколько сотен переговоров - один реальный контракт.

А.И.Куров, представитель Самарского малого предприятия "Радиант", работающего сейчас в режиме лазерного "job-shop", предложил создать в регионах с развитой промышленностью постоянно действующие демонстрационные центры с лазерным технологическим оборудованием - чтобы потребители из этих регионов увидели в деле и покупали отечественные лазерные установки. Государство, если у него действительно есть промышленная политика, нацеленная на создание и освоение новой техники, обязано помогать созданию таких центров.

(  (  (
Круглый стол "Экономическая эффективность
внедрения лазерной техники"

Участниками этого мероприятия стали около 40 специалистов из 6 регионов России, выступили в общей сложности 8 человек.

Во вступительном докладе председательствовавшего на круглом столе известного специалиста по вопросам экономики лазерных технологий члена Совета ЛАС Г.В.Шепелева были рассмотрены основные условия эффективного применения этих перспективных технологий, которые определяются свойствами лазерного излучения. В первую очередь, это локальность воздействия и хорошая управляемость излучения. Успешные внедрения лазерных методов обработки, как правило, имели место в случаях, когда другие инструменты не позволяли достичь требуемого результата. Примерами могут служить сверление алмазных волок и часовых камней. Один из примеров, основанный на хорошей управляемости луча - изготовление деталей методом лазерного раскроя. При небольших объемах (до нескольких тысяч штук изделий) этот метод имеет  существенное преимущество перед штамповкой, требующей изготовления дорогостоящих штампов, которое само по себе может занимать от нескольких недель до нескольких месяцев.

В докладе Э.Г.Шихалева (Новосибирск), посвященном анализу особенностей внедрения лазерной техники на больших и малых предприятиях, было отмечено, что на крупных предприятиях внедрение лазерной техники происходит довольно долго и недостаточно эффективно. Причину следует искать в существующей системе управления производством, ориентированной на традиционные методы обработки материалов и сопротивляющейся изменениям технологических цепочек. В то же время на небольших предприятиях, где организация производства не столь сложна, эффективность внедрения лазерной техники оказывается существенно выше, и проекты окупаются в более короткие сроки за счет интенсивного использования оборудования.

Но при этом следует подчеркнуть, что значительный экономический эффект может быть достигнут и на крупных предприятиях - например, за счет экономии материалов (до 20%) в результате более полного использования металла при лазерном раскрое.

Опыт использования лазерного раскройного комплекса для оказания услуг предприятиям Екатеринбурга - тема доклада И.Б.Кетова. Загрузка комплекса - 7 дней в неделю по 3 смены, а количество клиентов столь велико, что появилась возможность повышения стоимости услуг. 

Создание в городе Центра листообработки, оборудованного импортным лазерным технологическим комплексом (фирмы "Trumpf"), стало возможным благодаря участию региональной администрации, которая финансировала закупку лазерного и вспомогательного оборудования. Предприятие планирует расширение производства за счет использование новых лазерных комплексов. Выступающий отметил слабую рекламу со стороны российских производителей лазерного оборудования. По его данным, некоторые из клиентов фирмы уже готовы закупить собственное лазерное оборудование, но предпочитают иностранное, которое хорошо зарекомендовало себя. Об отечественных аналогах им ничего не известно.

Основное внимание в докладе А.Л.Осинцевой из Екатеринбурга, посвященном анализу использования лазерных установок в уральском регионе, было уделено упрочнению и восстановлению деталей методами лазерной наплавки. Эти технологии, по мнению докладчика, совершенно незаслуженно отодвигаются на второй план, хотя при отечественной потребности в ремонтно-восстановительных производствах они должны быть весьма востребованы. Доклад вызвал небольшую дискуссию по поводу целесообразности применения лазерной наплавки - дескать, нужно использовать более качественный металл для выпуска деталей, а не применять наплавку для восстановления деталей из некачественного металла. В конечном итоге все согласились с мнением, что выбор тех или иных материалов для производства автомобильной техники находится вне компетенции тех, кто применяет технологии лазерной наплавки, а удовлетворять имеющийся спрос необходимо.

В процессе работы круглого стола организовались активные контакты и обсуждались конкретные работы по лазерной обработке, возможности заключения контрактов.

Был затронут, конечно, и уже прозвучавший на других мероприятиях выставки вопрос о создании лазерных региональных центров коллективного пользования. По мнению участников круглого стола, такая форма организации доступа к лазерным технологиям наиболее целесообразна в сложившейся в нашем отечестве экономической ситуации.

В заключение при рассмотрении вопросов себестоимости продукции, полученной методами лазерной обработки, и вариантов ее снижения было отмечено, что многие предприятия не делают отчислений на амортизацию оборудования, что приводит к "проеданию" основного потенциала, но позволяет держать более низкие цены на лазерную обработку.
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Круглый стол "Подготовка кадров 
для создателей и пользователей лазерной техники"

Организаторы этого круглого стола - член Совета ЛАС В.В.Шувалов из МЛЦ МГУ и профессор МГТУ А.Г.Григорьянц - приглашали на него целый ряд интересных докладчиков из московских и петербургских ВУЗов, к ним должны были добавиться выступления приглашенных Лазерной ассоциацией известных специалистов из Нижнего Новгорода, Самары, Томска. Заседание обещало быть очень интересным, но, к сожалению, организаторы на него не прибыли, и обсуждение проблемы оказалось скомканным.

Ниже публикуется переданный в "Л-И" текст выступления на этом круглом столе представителя Томского регионального центра ЛАС профессора А.Н.Солдатова. С докладами других участников предполагается познакомить читателей  бюллетеня позже - по мере получения их редакцией.

Подготовка кадров высшей квалификации для инновационной
деятельности в области лазерно-оптических технологий

Главные цели государственной научной и инновационной политики системы образования - обеспечение подготовки специалистов, научных и научно-педагогических кадров на уровне мировых квалификационных требований, активизация научных исследований и инновационной деятельности, эффективное использование ее потенциала для развития экономики и решения социальных задач страны.
Подготовка специалистов в области лазерной физики и применений лазеров соответствует ряду приоритетных направлений фундаментальных исследований федерального уровня, а вопросы лазерных технологий, опто- и акустоэлектроники относятся к перечню критических технологий. Необходимо отметить, что в связи с ухудшением материально-технической базы образования и науки, хроническим недофинансированием появились дополнительные проблемы в подготовке специалистов в области физики лазеров и лазерных технологий, происходит старение научно-педагогических кадров.

Город Томск является признанным центром лазерных исследований, в котором объединены усилия исследователей Томского госуниверситета, Института сильноточной электроники и Института оптики атмосферы СО РАН. Эти организации совместно провели четыре международных конференции "Импульсные лазеры на переходах атомов и молекул", ряд тематических семинаров, в определенной степени координируют свои научные исследования.

Новые возможности в повышении качества подготовки элитных кадров в области лазерной физики появились в связи с созданием Центра фундаментальных исследований "Фо-тоника активных сред. Лазерные системы" по программе "Интеграция", а также Центра лазерных исследований и технологий Томского госуниверситета и Томского инновационного центра Западной Сибири (ТИЦ ЗС) по  программе "Малое предпринимательство в науке и научном обслуживании высшей школы РФ". Вышеуказанные структуры явились научно-образовательной основой для учебно-научно-инновационного комплекса (УНИК). Базовым ВУЗом лазерного центра является Томский госуниверситет, в котором более 60 лет назад были заложены основы спектроскопической школы.

Интеграция лазерных сил Томска позволила укрепить материальную базу подготовки специалистов по традиционной схеме: специалист-магистр, аспирант, докторант. Подготовка элитных кадров в области лазерной физики и лазерно-оптических технологий ведется в двух университетах на пяти факультетах и восьми кафедрах со своими двенадцатью филиалами в академических институтах и на предприятиях.

Созданы новые структуры - межфакультетская учебная лаборатория по лазерам и лазерным системам и центр коллективного пользования уникальным лазерным оборудованием.

Венчают всю эту пирамиду три ученых Совета по защите кандидатских и докторских диссертаций. Конечно, инфраструктурная модернизация позволяет повышать качество подготовки профессионалов в области лазерно-оптических технологий, но в современных условиях этого недостаточно. 

До сих пор многие российские ученые считают, что изготовленный макет, изобретение являются законченной работой с точки зрения практического использования. На деле же это всего лишь первый этап. В современных научно-образовательных центрах (в том числе и нашем УНИК "Центр лазерных исследований и технологий") необходимо стремиться к осуществлению полного инновационного цикла:

· выполнение фундаментальных и прикладных работ;

· трансфер новых технологий;

· коммерциализация собственных разработок.

При этом опережающая подготовка высококлассных специалистов должна вестись по всем указанным направлениям.

Решающая фаза инновационного цикла связана с коммерческим освоением в производстве востребованной на рынке разработки. Замкнуть этот цикл удается лишь частично, через функционирование малых предприятий, собственных производств. К сожалению, национальная инновационная система пока не сформирована.

Для достижения поставленной цели необходимо решать различные задачи:

· качественное бизнес-планирование;

· материальная поддержка инновационных проектов;

· создание инновационных предприятий;

· информационная поддержка через компьютерные сети;

· нормативно-правовое сопровождение;

· подготовка и переподготовка кадров для инновационной деятельности в области лазерно-оптических технологий.

В нашем УНИКе инновационный микроклимат формируется под влиянием ТИЦ ЗС (являющегося в филиалом Российского государственного университета инновационных технологий и предпринимательства).

В настоящее время необходимо ставить задачу по подготовке и переподготовке не только профессионалов-лазерщиков, но и специалистов нового типа - менеджеров, способных эффективно действовать в следующих направлениях:

· управление исследованиями и разработками;

· стратегическое управление интеллектуальной собственностью;

· продвижение на рынок новых продуктов и поддержание конкурентоспособности;

· управление текущими и радикальными инновациями.

Эти направления являются ключевыми для технологического менеджмента. Проблема состоит в том, что в перечне специальностей Министерства образования РФ нет такой специальности. Подготовка менеджеров в ВУЗах ведется с упором на знания в области экономики. Поэтому, думается, в ближайшее время менеджерами в области лазерных технологий будут становиться специалисты-лазерщики, прошедшие подготовку в области инновационной деятельности. Статистические данные по Западной Сибири показывают, что руководители малых инновационных фирм, директора технопарков и инновационных центров в 90% случаев являются профессионалами в области высоких технологий и успешно осваивают технологический менеджмент.

Однако остается проблема массовой переподготовки сотен и тысяч специалистов, посвятивших себя предпринимательству и управлению инновационными проектами, в т.ч. и в области лазерных технологий. Надеюсь, что в нашем регионе созданный учебно-научно-инновационный комплекс "Центр лазерных исследований и технологий" будет успешно решать задачи по подготовке и переподготовке кадров высшей квалификации.
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Семинар "Лазерный рынок СНГ"
Семинар по внутреннему лазерному рынку, состоявшийся утром последнего дня работы выставки "LIC Russia` 2002", привлёк довольно много слушателей (в зале было около 50 человек), но из-за неприбытия ожидавшихся докладчиков из Белоруссии и Украины на нём прозвучал только один обзорный доклад И.Б.Ковша.

Этот доклад планируется опубликовать в виде отдельной статьи в одном из ближайших номеров "Л-И", поэтому отметим лишь, что он был составлен на основе статистических материалов Лазерной ассоциации по структуре и составу отечественного лазерного сообщества, номенклатуре лазерной продукции и услуг, предлагаемых отечественными производителями, а также результатам опросов российских лазерных фирм и пользователей (реальных и потенциальных) лазерных технологий. Основные выводы докладчика: государства-участники СНГ всё ещё располагают внушительным лазерным научно-промышленным потенциалом, но теперь он распался на две слабо связанные между части - научно-исследовательскую, работающую на мировую науку и живущую в значительной мере за счёт зарубежных грантов, и сохранившуюся в условиях рынка опытно-промышленную, разрабатывающую и поставляющую лазерную технику и её комплектующие.

Внутренний спрос сегодня весьма мал, поэтому в СНГ нет серийного выпуска практически ни одного вида лазерной техники, то, что есть - это опытное, в лучшем случае - малосерийное производство. Очень остро стоит проблема кадров. Отсутствие квалифицированных эксплуатационников - операторов установок, технологов, умеющих заложить лазерную обработку в технологическую карту нового изделия, врачей, обученных методам лазерной диагностики и лечения, и. д. - резко снижает темпы практического освоения лазерных технологий. Государственная поддержка практически целиком сконцентрирована на начальном - НИОКРовском звене инновационной цепочки, процессы создания лазерных участков на заводах, в клиниках, в транспортных предприятиях и т.п. считаются чисто коммерческой деятельностью и государством не поддерживаются, что резко противоречит опыту западноевропейских стран, Японии и др. Надеяться приходится, в основном, на собственные силы.

Взявший затем слово А.К.Антонов, известный в прошлом организатор отечественной промышленности, а ныне - гл. консультант "Информэлектро", призвал участников семинара проявить настойчивость, заняться в том числе научно-технической пропагандой, просвещением пользователя. Очень многое в этом плане, по его мнению, может и должна делать Лазерная ассоциация. Он подчеркнул, что нужны специализированные центры продвижения новых технологий в практику, но их следует создавать только там, где есть деньги, начав, может быть, с "сырьевых" регионов.
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Семинар "Лазерная техника для медицины и ветеринарии"

Заседание этого семинара состоялось 5 июля в рамках мероприятий, проходивших во время выставки "LIC Russia". Готовил его и председательствовал на нем известный эксперт -  ныне член Совета ЛАС В.П.Минаев. К сожалению, из-за болезни сопредседателя семинара ген. директора фирмы "СТП" Т.В.Крыловой два заявленных в программе доклада по ветеринарии не состоялись. Впрочем, спокойная реакция аудитории на этот "прокол" показала, что наши ветеринары пока не прониклись возможностями использования лазеров в своей работе. А жаль... 

В первом сообщении "Современные лазерные скальпели как основа внедрения высокоэффективных и стационарозамещающих технологий в различных областях медицины" В.П.Минаев постарался на конкретных примерах показать, как применение современной лазерной аппаратуры для хирургии и силовой лазерной терапии позволяет не только перейти во многих областях медицины (пожалуй, только психиатрия еще не пользуется плодами лазерной техники) от  лечения с госпитализацией к амбулаторному лечению. И в каждом случае, идет ли речь о лапароскопическом удалении аппендикса, коррекции формы носовой перегородки, лечении гинекологических или стоматологических заболеваний, повышение экономической эффективности происходит одновременно с улучшением качества лечения, уменьшением страданий пациентов. Элементарные экономические оценки показывают, что приобретение современной отечественной аппаратуры (надежной и удобной в эксплуатации) окупается в сроки от двух месяцев до года. При этом резко повышается эффективность использования тех средств, которые уже заложены в бюджете. 

Второе сообщение "Современные лазерные технологи в офтальмологии" ввиду отсутствия проф. И.Г.Овечкина и генерального директора ЗАО "МАКДЭЛ" Л.С.Орбачевского было зачитано заместителем генерального директора ЗАО "МАКДЭЛ" А.В.Худяковой. Она обратила внимание слушателей на разработку неабляционных методов коррекции близорукости и астигматизма, при которых осуществляется предварительно рассчитанная коагуляция роговицы, что обеспечивает необходимое изменение ее кривизны и коррекцию зрения. Важно, что в отличие от кератопластики, воздействие осуществляется вне зрачка, вне поля зрения, что снижает вероятность последующих осложнений.
Традиционно оживленную дискуссию вызвало третье сообщение "Аппаратура для низкоинтенсивной лазерной терапии. Современное состояние", сделанное ген. директором фирмы "Азор" Н.Ю.Груздевым. Автор попытался обосновать два различных подхода к НИЛИ - физиотерапевтический и хронобиологический, при котором за счет синхронизации воздействия лазерного излучения c биоритмами организма удается уменьшить терапевтически эффективные дозы на три порядка. Большое внимание было уделено негативным последствиям некорректной рекламы в СМИ аппаратов для НИЛИ ("Витязь" и "Орион"), а также не имеющих под собой никаких экспериментальных обоснований заявлений Л.Виленчика о вреде лазерного излучения.

Дополнительно к запланированным был заслушан доклад руководителя лаборатории газоразрядных лазеров новосибирского Института лазерной физики А.М.Ражева, рассказавшего о новой установке для лазерной кератопластики. В этой установке, получившей уже разрешение Минздрава РФ, за счет использования излучения с длиной волны 223 нм удалось добиться улучшения воздействия на роговицу.

В целом семинар прошел успешно, собрал большую аудиторию. В его работе наряду с россиянами приняли участие посетители выставки из ближнего и дальнего зарубежья.

(  (  (
Симпозиум "Лазерная индустрия"

Симпозиум стал настоящей "изюминкой" всего мероприятия. На нём прозвучали интереснейшие обзорные доклады ряда действительно ведущих специалистов-руководителей: В.А.Лопоты (ЦНИИРТК), В.Е.Матюшкова ("Планар"), Г.М. Зверева (НИИ "Полюс"), В.П.Чалого ("Полу-проводниковые приборы"), В.Г.Артюшенко (ART-Photonics), А.Майера (Optech Consulting), А.В.Гейница (ГНЦ лазерной медицины), Б.Д. Прилепского (НПО "Астрофизика"), Л.И.Горелика (НПО "Орион"). 

Возможность ознакомиться "из первых рук" с их точкой зрения на ситуацию в отечественной и мировой лазерной индустрии, с их аргументацией при анализе перспектив, просто задать им вопросы привлекла в конгресс-зал КВЦ "Сокольники" очень многих слушателей (тезисы докладов симпозиума были опубликованы в "Л-И" №12 (243) в июне с.г., полные тексты предполагается издать специальным сборником ЛАС в ближайшее время).
Организаторы "LIC Russia `2002" выразили глубокую благодарность за сотрудничество всем докладчикам. При этом нельзя не подчеркнуть, что некоторым из них из-за огромной занятости приехать в Москву в эти дни было крайне сложно, они вырвались на симпозиум буквально на несколько часов, но, несмотря ни на что, сдержали слово, данное программному комитету и руководству Лазерной ассоциации. Спасибо, коллеги.

Хроника подготовлена Оргкомитетом "LIC Russia-2002"

На заседании Экспертного совета
по лазерным технологиям при Комитете 
Государственной думы по промышленности,
строительству и наукоёмким технологиям

2 июля с.г. в конференц-зале выставочного комплекса "Сокольники" накануне открытия 5-й международной специализированной выставки "Лазеры: инновации и консалтинг в России", состоялось 3-е заседание Экспертного совета по лазерным технологиям при Комитете Государственной думы по промышленности, строительству и наукоёмким технологиям, на котором присутствовали 25 членов Совета, 8 приглашенных специалистов и 4 гостя. Тема - "Опыт регионов России в освоении лазерных технологий". Заседание провел зам. председателя Комитета Государственной думы по промышленности, строительству и наукоемким технологиям Я.М. Швыряев, возглавивший Экспертный совет вместо сложившего с себя полномочия Ю.Д.Маслюкова (в прежнем составе Совета Я.М.Швыряев исполнял обязанности 1-го зам. председателя).

В первом из прозвучавших выступлений советник губернатора С.Петербурга, генеральный директор - главный конструктор ГНЦ "ЦНИИРТК", чл.-корр. РАН В.А.Лопота отметил заслуги специалистов С.Петербурга в изготовлении первых отечественных лазеров, которые затем стали широко использовать в нашей стране для проведения научных исследований, в том числе - по воздействию лазерного излучения на различные материалы. Однако промышленные предприятия не слишком охотно применяли изготовленные в лабораториях лазеры в своих технологических процессах, поскольку эти приборы по своим эксплуатационным свойствам больше соответствовали лабораторным образцам, чем промышленным изделиям. Это было большой ошибкой со стороны разрабатывающих лазеры организаций, которые в первую очередь торопились показать свои научные достижения, а не работать над совершенствованием конструкций созданных изделий. Неправильным, с точки зрения В.А.Лопоты, было также стремление использовать лазеры на начальных этапах промышленного внедрения в процессах термообработки. Не были использованы более эффективные технологические возможности этих уникальных источников излучения в заготовительных производствах (резка) и на финишных операциях (сварка, маркировка).

В нашей стране основной проблемой в освоении лазерных технологий в промышленном производстве стал значительный разрыв между научными достижениями в области исследования лазеров и созданием их конструкций как промышленных изделий, как новых технологических инструментов. Примером, достойным подражания, является опыт работы в этом направлении фирмы "Rofin Sinar", которая в год выпускает до 1000 штук CO2-лазеров, при создании которых активно использовались научные достижения советской и российской лазерных школ. А в России так и не удалось организовать промышленное производство мощных технологических CO2-лазеров - разработки академических институтов, по большей части, так и остались на уровне лабораторных образцов.

Далее докладчик остановился на подготовке кадров для лазерной индустрии в учебных заведениях С.Петербурга ("Политех", ЛИТМО, ЛЭТИ, БГТУ) и на последних достижениях предприятий северной столицы в производстве лазерных технологических установок. По разработкам ЦНИИРТК и ЦЛТ выпущено более 300 установок для лазерной обработки материалов, 30 из которых поставлено в различные зарубежные страны. В НИИЭФА (помимо основной работы по лазерному разделению изотопов) эффективно работает "job-shop", лазерные участки функционируют на "Северной заре", на Кировском заводе, на "Электросиле" и ряде других предприятий С.Петербурга и Ленинградской области. Очень перспективна новая технология изготовления с использованием лазерного излучения лёгких сварных конструкций в судостроении (активно внедряемая на верфях Германии).

Лазерные технологии могут с успехом использоваться и для сохранения культурных ценностей, в частности, для восстановления паркетных полов в петербургских дворцах, но средств для реставрации исторических зданий не хватает, и эти работы пока ведутся лишь в малых объемах.

По мнению ген. директора ЦНИИРТК, сдерживающим фактором в освоении лазерных технологий в С.Петербурге является отсутствие системной государственной поддержки при внедрении, "глухота" чиновников, отсутствие внимания государства к этим важным вопросам экономического развития, недоработанность финансовых механизмов развития и внедрения наукоёмких технологий (беспроцентные кредиты и пр.). Предлагается такой механизм поддержки работ в области лазерных технологий: государственные бюджетные средства направляются на проведение поисковых и прикладных работ, а региональный бюджет - на приобретение лазерной техники.

Важную роль могут сыграть межотраслевые региональные центры лазерной специализации, в которых проходили бы подготовку и переподготовку лазерные кадры и осуществлялось бы продвижение инновационных проектов.

Выступивший следом генеральный директор ГосНИИЛЦ "Радуга" (г.Радужный Владимирской области) А.И.Корчагин рассказал о комплексной работе по освоению лазерных технологий, которая ведется во Владимирском крае, где основа промышленного производства - оборонная отрасль. Подготовка кадров, в основном, осуществляется во Владимирском государственном университете, там же проводится большая часть научных разработок. В г.Коврове сосредоточено много важнейших заводов ВПК, на которых широко используются лазерные технологии. Уникальным предприятием является ГосНИИ "Лазерный центр "Радуга", специализирующийся на создании и испытании мощных лазеров для оборонных целей. Его испытательный полигон занимает площадь 100 кв. км, а население градообразующего комплекса - 140 тыс. человек. Для перестройки Лазерного центра в интересах гражданского сектора производства нужны очень серьёзные инвестиции. Основной же его задачей остаётся обеспечение на государственном уровне оборонных задач. Многочисленные малые предприятия, возникшие вокруг "Радуги", по мнению А.И.Корчагина, лишь растаскивают основной научный потенциал Центра. Но в последнее время ситуация меняется к лучшему - осуществляется большая кооперация с промышленными предприятиями области, налаживается подготовка кадров по заказам предприятий.

Докладчик отметил отсутствие координации работ по лазерной тематике на государственном и межотраслевом уровне и предложил создать Российский координационно-инновационный центр, через который осуществлялось бы финансирование наиболее важных лазерных проектов в интересах технологической и оборонной безопасности России. По его мнению, существенным сдерживающим фактором внедрения лазерных технологий является неготовность потребителей, отсутствие информационного обеспечения. Нужны определённые организационные и технические шаги, чтобы дать толчок и оказать необходимую помощь предприятиям при внедрении лазерных технологий.

Опытом использования лазерных технологий в Новосибирской области поделился руководитель Сибирского регионального центра Лазерной ассоциации Э.Г.Шихалев. Он подчеркнул, что Новосибирская область располагает всем необходимым для успешного внедрения лазерных технологий - академическим научным центром, многочисленными предприятиями самого различного профиля - от электроники до машиностроения, географической близостью развивающихся стран Юго-Восточной Азии (Японии, Китая, Индии, Республики Корея и др.). Однако для реализации мощного новосибирского лазерного потенциала не хватало средств. И тогда руководство области совместно с научно-техническим сообществом стало искать новые методы и средства для привлечения капиталов и объединения усилий производителей и потребителей лазерной техники. Часть городских налогов стала концентрироваться на специальных счетах, что позволило, пусть пока и в ограниченном виде, но профинансировать конкретную работу по внедрению лазерной технологии на "Сибэлектро" при изготовлении листовых деталей электродвигателей. Был создан творческий коллектив, который осуществил разработку лазерного комплекса для раскроя электротехнической стали и внедрения технологии лазерной резки на "Сибэлектро". Оборудование и технологии разрабатывались в академических институтах СО РАН Новосибирска, а техническое обслуживание взяли на себя специалисты завода. Внедрение комплекса лазерной резки позволило в несколько раз увеличить производительность труда и существенно сократить сроки подготовки производства и изготовления уникальных электродвигателей. Значительная информационная поддержка новосибирскому проекту была оказана со стороны Лазерной ассоциации. Таким образом, на практике была реализована схема использования местных налогов как средства внедрения лазерной и других наукоёмких технологий на предприятиях Новосибирской области.

Докладчик посетовал также на то, что внедрение лазерных технологий на государственных и крупных приватизированных предприятиях Новосибирской области осуществляется очень медленно из-за консервативности управленческого и технического персонала предприятий (длительные сроки согласования договоров, неповоротливость в изменениях технологических маршрутов и т. п.). Значительно оперативней и энергичней внедряются лазерные технологии на малых и средних частных предприятиях.

В заключение руководитель СРЦ ЛАС еще раз подчеркнул, что в Новосибирске имеются все средства (от разработки до производства) для успешного продвижения лазерной технологии не только на внутреннем рынке, но и на внешнем, имея в виду рынки Китая, Республики Кореи и других стран Юго-Восточной Азии.

Выступление главного конструктора по лазерной тематике - директора внутризаводского научно-производственного предприятия "Лазер" ОАО АК "Туламашзавод" С.В.Усова было посвящено вопросам производства и внедрения лазерной техники на предприятиях Тульской области. Близость к московским научно-техническим организациям позволила воспринять всё самое передовое и прогрессивное в области лазерной техники и лазерных технологий. На Тульской земле работают известные в мире предприятия лазерного профиля - корпорация "КБП" (руководитель - академик А.М.Шипунов) и Богородицкий завод технологических изделий (ранее входивший в НПО "Полюс", возглавляемое М.Ф .Стельмахом). Технологические лазерные системы и комплексы используются на таких предприятиях, как ФГУП "КБП", НПО "Сплав", НИИ "Стрела", завод "Октава", "Оружейный завод", завод "Арсенал", АК "Туламашзавод" и др. Но, к сожалению, в последнее время там всё чаще можно встретить импортную лазерную технику фирм "Trumpf" и "Bistronic".

Благодаря связям с институтами РАН и ГУП "НПО "Астрофизика" на "Туламашзаводе" за последнее время удалось создать лазерные технологические многоцелевые модули и комплексы (с твердотельными лазерами мощностью до 1200 Вт), специализированные медицинские аппараты для применения в онкологии, гематологии, а также лазерные приборы и устройства для сельского хозяйства и санитарно-эпидемиологического использования. На предприятии работает "job-shop", обеспечивающий выполнение как внутризаводских, так и внешних заказов. Во взаимодействии с администрацией области открыто 2 кабинета по лазерной медицине (Тула, Новомосковск), в которых внедрены технологии фотодинамической терапии и флуоресцентной диагностики онкологических заболеваний. Созданы коммерческие образцы лазерного эндоскопического аппарата и стоматологического лазерного комплекса.

По мнению С.В.Усова, необходимым и обязательным условием внедрения лазерных технологий является создание лазерных центров (типа "job-shop") по различным применениям лазеров и лазерных технологий. Стране необходима целевая лазерная программа (типа "Гиперболоид") развития и внедрения лазерной техники и технологии на длительную перспективу (включая технические, правовые, финансовые, экологические моменты и др.). Особое беспокойство вызывает предстоящее вступление России в ВТО, в связи с чем докладчик призывает проработать аспекты, связанные с внедрением квот ВТО по защите отечественного разработчика и производителя лазерных систем.

Начальник отдела Министерства экономики Нижегородской области В.Б.Сироткин напомнил, что в Нижнем Новгороде работают известные во всем мире научно-исследовательские институты, производящие различную лазерную аппаратуру. В частности, за последние годы создано 4 типа лазерных аппаратов для животноводства, более 8 тысяч штук таких аппаратов внедрены на животноводческих фермах в самой области и других регионах России. Преимущества лазерных технологий - в высокой эффективности и безопасности в содержании и выращивании скота. С их помощью можно добиться получения экологически чистого животноводческого и птицеводческого продукта. Разработанные аппараты и методики их использовании в животноводстве запатентованы, но их внедрение сдерживается отсутствием средств у потенциальных потребителей.

Для решения этих проблем предлагается создать специальный центр (например, на базе фирмы "СТП", генеральный директор - член Экспертного совета по лазерным технологиям Т.В.Крылова) по внедрению лазерных технологий в животноводстве и образовать сеть его филиалов в различных регионах России. По опыту, внедрение лазерных технологий на малых предприятиях идёт быстрее и даёт больший экономический эффект.

Представитель Нижегородской области предложил использовать системный подход в вопросах внедрения лазерных технологий в животноводстве: должны быть заинтересованы и совместно работать как Федерация, так и регионы.

От имени Департамента промышленности и транспорта Самарской области выступил А.Л. Петров - руководитель Самарского филиала ФИАН и Самарского регионального центра ЛАС. Он отметил, что Самарский регион - это крупнейший авиационно-космический и машиностроительный центр, на предприятиях которого успешно работают и создаются новые лазерные участки, а в ВУЗах ведётся подготовка квалифицированных лазерных кадров.

По мнению докладчика, лазеры - это уникальное направление, но они могут успешно развиваться лишь в общей структуре технической политики. Особое беспокойство за судьбу лазерной и других наукоёмких технологий вызывает предстоящее вступление России в ВТО. Это грозит большими неприятностями, особенно в свете обсуждения нового бюджета на 2003 год, когда Академия наук лишается ряда льгот, в частности, арендных денег, которые шли на нужды институтов. Необходимо поддержать науку, ибо, уничтожая ее, уничтожаешь образование. Следует разделить государственные и коммерческие направления финансовых потоков, идущих на развитие отечественной науки.

Предложение - выделить научную сферу из деятельности Минпромнауки, что позволит государственные средства на развитие науки использовать по прямому назначению.

Президент Лазерной ассоциации И.Б.Ковш проинформировал членов Экспертного совета, что по инициативе ЛАС в последнее время идёт интенсивный диалог с руководителями Минпромнауки по спасению лазерной индустрии России. Сейчас всем стало совершенно понятно, что лазерная индустрия России будет развиваться в основном за счёт внутреннего лазерного рынка. И главной задачей на сегодняшний день становится работа по внедрению лазерных технологий в области промышленного производства, медицины, телекоммуникаций, сельского хозяйства и животноводства.

В этой связи поддержанная Минпромнауки инициатива Лазерной ассоциации по созданию системы инновационно-технологических лазерных центров в регионах России представляется актуальной и перспективной. Однако возможности министерства по финансовой поддержке таких центров весьма ограничены (не более 4-5 на текущее время), тогда как, по самым скромным подсчётам, этих центров в России должно быть не менее 20. Причём, их следует располагать в районах, существенно отличающихся друг от друга по степени развитости лазерной инфраструктуры. По договору с Минпромнауки Лазерная ассоциация выполняет проект по программе создания инновационно-технических центров и, в частности, готовит типовое положение о таких центрах. Президент ЛАС обратился ко всем членам Экспертного совета с просьбой подготовить и передать в Лазерную ассоциацию свои предложения, касающиеся деятельности таких лазерных центров.

В процессе обсуждения поставленных вопросов директор ГНЦ лазерной медицины профессор А.В.Гейниц обратил внимание членов Экспертного совета на проблемы развития и внедрения лазерной медицины. В России имеется только 2 лазерно-медицинских гос учреждения (ГНЦ лазерной медицины в Москве и Челябинский государственный институт лазерной хирургии), тогда как в США подобных центров - 130 (как правило, при американских университетах), в Германии - 38, в Японии - 24. У нас 
в стране лазерная медицина быстро коммерциализировалась, многочисленные коммерческие медицинские фирмы, пользуясь сложившейся ситуацией, закупают дорогую импортную лазерную технику, которая, как правило, не имеет официального разрешения Минздрава РФ на клиническое или амбулаторное использование. А ведь у нас есть своя отечественная и очень неплохая лазерная медицинская аппаратура, которая к тому же намного дешевле зарубежной. Директор ГНЦ ЛМ предложил внести в проект решения нынешнего заседания специальный пункт, касающийся вопросов внедрения отечественной лазерной аппаратуры. По его мнению, этот процесс должен быть поставлен под жёсткий контроль государственных органов. Возможно, это следует сделать на базе Федеральных центров, обеспечив для них государственный заказ на медицинскую лазерную аппаратуру.

Член Экспертного совета, заведующий кафедрой МГТУ И.Н.Спиридонов считает, что необходимо продолжать начатую Советом работу над специальной лазерной подпрограммой Федеральной целевой программы России "Национальная технологическая база", добиваясь ее хотя бы минимального бюджетного финансирования. Сейчас очень важна государственная заинтересованность в развитии и внедрении лазерных технологий в России.

Тема лазерной медицины была продолжена членом Экспертного совета В.П.Минаевым. По его мнению, кроме самих пациентов, никого более сейчас не волнует эффективность внедрения лазерных методов лечения. Ранее советское государство напрямую было заинтересовано в сокращении расхода койкомест за счет использования более совершенных методов лечения. А теперешние врачи решают прямо противоположную задачу - чтобы все койки в больнице были заняты, так как за каждый день пребывания на этой койке пациент платит, как правило, из своего кармана, ибо страховая медицина в России ещё не развита. Поэтому внедрением занимаются в основном энтузиасты или врачи, пишущие диссертации. Т.е. необходимо на уровне государства выработать механизм, который способствовал бы повышению заинтересованности во внедрении лазерной технологии в медицину.

Профессор Владимирского государственного университета С.М.Аракелян высказал мнение, что российским специалистам нужно прежде всего найти подходящую нишу на мировом лазерном рынке, где можно было бы надёжно закрепиться. Такой нишей, по его мнению, может стать область разработки управляемых лазерных систем ("умные лазеры"), так как в чисто силовом плане по лазерам мы свои позиции на мировом рынке уже потеряли. С.М.Аракелян выступает за создание механизма разработки и внедрения лазерной техники, когда за Федеральными и региональными органами и собственно предпринимателями, занимающимися лазерной техникой, закрепляются определённые обязанности и роли. Так, например, регионы могут финансировать разработку пилотных проектов (образцов), а предприниматели должны тиражировать разработанные изделия, имея на это необходимые средства и поддержку. Одним словом, это должна быть системная работа.

Вопросам предстоящего вступления России в ВТО посвятил своё выступление представитель Минпромсвязи, член Экспертного совета В.А.Бирюков. Он отметил, что инкубационный период для нашей страны в составе ВТО заканчивается в 2005-2008 гг., и этого времени просто не хватит для принятия необходимых мер по защите отечественного производителя. Сославшись на пример Китая, обладающего самым большим в мире золотовалютным резервом, в 8 зон свободной торговли которого вложены гигантские средства, выступавший констатировал, что именно эти обстоятельства позволяют уже сейчас Китаю успешно конкурировать с США на рынках связи. В США активно пропагандируются достижения страны в различных областях производственной жизни. Американский Конгресс регулярно устанавливает приоритетные задачи, выделяет большие деньги на их выполнение, строго контролирует и спрашивает за конечный результат. И даже если цели полностью не достигаются, активно используются и быстро внедряются промежуточные результаты.

По мнению В.А.Бирюкова, без обеспеченных финансированием целевых Федеральных программ (и не только по лазерам) невозможно получить результат, гарантирующий присутствие российских товаров на мировых рынках. А такого государственного интереса в России сейчас нет. Есть местничество, когда соблюдаются частные интересы отдельных чиновников и специалистов.

Директор ЦЛТ из С.Петербурга С.Г.Горный поддержал идею создания целевой федеральной программы по лазерной технике и, вместе с тем, предложил использовать и достаточно простые средства для дальнейшего развития лазерных технологий в России. В частности, он отметил, что введение отдельной строкой в "Кодификатор продукции" лазерного технологического оборудования и собственно лазеров может сделать их использование более выгодным для потребителей.

Т.В.Крылова, член Экспертного совета, генеральный директор фирмы "СТП" из Н.Новгорода выступила в поддержку идеи создания региональных лазерных центров для медицины и сельского хозяйства. По ее мнению, российскую птицу лучше лечить лазером, чем биологическими добавками из США.

Предложение организовать лазерные центры под эгидой Лазерной ассоциации поддержал также В.А.Лопота, который считает, что необходимо создавать специальные фонды (лучше по Федеральным округам) для обеспечения беспроцентного кредитования работ по внедрению лазерных технологий.

1-й зам. председателя Экспертного совета П.Б.Шелищ, отметив, что дискуссия по обсуждаемому вопросу повестки дня проходит живо интересно, высказал мнение о необходимости решить вопрос по классификаторам лазерной продукции и через Госстандарт и его институты внести соответствующие изменения. Что касается Программы по лазерной технике, то, как и всякая другая программа, она должна начинаться не только с заполнения формы, но, главным образом, с постановки задачи (цели), описания технологии её решения и организации системы внедрения результатов выполненных работ. Затем нужны деньги, но большинство не знает, где их взять. Они есть, конечно, в госбюджете, но распределяются специфическим образом. Необходимо вступать в деловые отношения с менеджерами компаний, которые могут вложить свои деньги в развитие того или иного направления техники. Нужно уметь доказать, что вложение средств в развитие и внедрение лазерной техники есть процесс выгодный, с достаточно быстрой окупаемостью произведённых затрат. По мнению зам. председателя Экспертного совета, государство может только показать, что для него это направление является важным, а остальное - дело рук заинтересованных лиц и организаций. Он предложил привлекать к работе по внедрению лазерных технологий депутатов Госдумы, которые знают, как использовать своё влияние для решения важных задач. В частности, нужно получить поддержку во вновь созданном в Минэкономразвития Департаменте экспортно ориентированных производств  и через экспорт развивать собственное производство лазерной техники. Главное, по мнению П.Б.Шелища, чтобы люди, у которых есть деньги, захотели бы вкладывать их в развитие и внедрение лазерной техники.

Итог дискуссии по первому вопросу повестки дня подвёл Председатель Экспертного совета Я.М. Швыряев. Он предложил поддержать в целом подготовленный проект решения и внести в него прозвучавшие на заседании новые предложения. Основные задачи - продолжить работу по созданию лазерной подпрограммы, ориентируясь на возможность получения средств на её реализацию из бюджетов 2003-2004 гг. При создании лазерных инновационно-технологических центров следует, в первую очередь, ориентироваться на размещение их в крупных промышленных регионах.

Выступая по второму вопросу повестки дня, 1-й зам. председателя Экспертного совета П.Б. Шелищ сообщил, что в Комитете Госдумы по промышленности, строительству и наукоёмким технологиям находится проект федерального закона "Об основах технического регулирования в Российской Федерации". В законе РФ "О стандартизации", принятом в 1993 году, предусматривалось использование только ряда обязательных требований к производимой продукции, а остальные - на усмотрение органов исполнительной власти. Но в сложившейся ситуации эти органы, наделённые излишней самостоятельностью, стали требовать выполнения всех условий. Система обязательного подтверждения соответствия (сертификация и декларирование) стала избыточна в отношении номенклатуры проверяемой продукции и услуг, что сильно ограничивает права производителей и потребителей продукции.

В проекте нового закона устанавливаются правовые основы в области принятия, применения и исполнения обязательных требований и добровольных правил, общих принципов, характеристик продукции. Ряд технических регламентов может приниматься постановлениями Правительства РФ. В частности, должен быть разработан регламент по безопасности лазерного излучения. И ещё одно новшество - разработчиком технического регламента может быть любое лицо, которое определяет необходимость принятия технического регламента либо федеральным законом, либо постановлением Правительства РФ.

Докладчик предложил всем членам Экспертного совета принять участие в доработке проекта закона о техническом регулировании и создать рабочую группу под руководством члена Совета, зам. директора ГУП "ВНИИОФИ" Н.П.Муравской с целью подготовки организационной базы по разработке национальных стандартов и различных технических регламентов. Указанный проект закона позволяет создателям и производителям лазерной техники принять активное участие в создании нужных регламентирующих документов.

По 3-му вопросу повестки дня было заслушано сообщение генерального директора петербургского Центра проектов развития промышленности С.Н. Киракозова об опыте организации экспортного контроля продукции двойного назначения. Поскольку таможенные процедуры прописаны плохо, в Центре была создана специальная Система идентификации объектов экспортного контроля, которая способна содействовать активному решению проблем экспорта высокотехнологической продукции в правовом поле российского законодательства. Организация имеет свидетельство за №1 Комиссии по экспортному контролю при Минэкономразвития РФ, которое даёт ей право осуществлять деятельность по проведению независимой идентификационной экспертизы товаров и технологий, входящих во все контрольные списки.

В интересах российских участников внешнеэкономической деятельности было признано целесообразным создавать филиалы Центра в различных городах. Первым шагом в этом направлении явилось подписание соглашения между Лазерной ассоциацией и ЗАО "Центр проектов развития промышленности" об информационном взаимодействии и сотрудничестве, реализация которого, по мнению сторон, поможет членам ЛАС в продвижении своей продукции на зарубежные рынки. Более подробно об этом рассказано в статье, опубликованной в №12 (243) бюллетеня "Лазер-Информ" за июнь 2002г.

По мнению С.Н.Киракозова, для создания внутреннего лазерного рынка необходимо развивать протекционистскую деятельность государства.

В заключительном слове председатель Экспертного совета обратился к участникам заседания с призывом активно поработать над выполнением принимаемых решений и объявил тему следующего заседания, проведение которого планируется в сентябре 2002 года, - "Эффективность использования средств федерального бюджета, выделенных в 1997-2001 гг. для поддержки работ по созданию и практическому освоению в РФ современной лазерной техники". 

ПОЗДРАВЛЯЕМ С ЗАСЛУЖЕННЫМ ПРИЗНАНИЕМ

Компания "IPG Photonics", являющаяся в последние годы мировым лидером в части волоконных лазеров и активных волоконно-оптических устройств, объявила в конце июня с.г., что её создатель и руководитель Валентин Павлович Гапонцев стал финалистом прошедшего в Новой Англии конкурса на соискание титула "Предприниматель года". Этот престижнейший конкурс, учреждённый и проводящийся всемирно известной экспертной фирмой "Ernst & Young", имеет своей целью широкое общественное признание выдающихся достижений в области предпринимательства. В.П.Гапонцев победил в номинации "производство техники/практическая реализация", он был выбран из 150 заявленных в этой номинации претендентов на высокое звание. Официальное объявление победителей по всем номинациям состоялось на торжественном обеде в Бостоне вечером 26 июня.

В дипломе "Предпринимателя года" отмечено, что В.П.Гапонцев обладает всеми качествами, необходимыми для достижения успеха в такой крайне специфической области деятельности как предпринимательство в хай-теке - даром предвидения, мужеством, долготерпением, страстью первооткрывателя. Начав разрабатывать уникальную технику в России более 10 лет назад, он быстро вышел на международный уровень,  в 1998г. основал в США компанию "IRG Photonics Corp" и помог ей вырасти в ведущего поставщика мощных волоконных лазеров. Сегодня штаб-квартира "IPG Photonics" находится в Новой Англии - г. Оксфорде штата Массачусетс (США), а исследовательские, производственные и торговые подразделения компании работают в 7 регионах мира - Великобритании, Германии, Индии, Италии, России, двух штатах США (Калифорния и Массачусетс). Общее количество сотрудников - 450. Компания производит 220 моделей волоконных лазеров и усилителей, которые отличаются высокой выходной мощностью, надёжностью, прекрасными шумовыми характеристиками.

Напомним, что "IRG" - это английская аббревиатура хорошо известного в Европе названия "IRE - Polus Group", и что одна из крупнейших на сегодняшний день в мире лазерных фирм "IPG Photonics" выросла за несколько лет из российского малого предприятия "ИРЭ-Полюс". Достижения В.П.Гапонцева как разработчика принципиально новой лазерной техники и организатора современного производства такой техники воистину впечатляющи. Грустно только, что для реализации своих возможностей ему пришлось уехать из России и что объективное признание к нему пришло лишь в США...

14 мая 2002 года Указом Президента Российской Федерации Генеральному директору ОКБ высокоэнергетических лазеров "Гранат" им. В.К.Орлова доктору физико-математических наук Николаю Всеволодовичу Чебуркину присвоено почетное звание "Заслуженный деятель науки Российской Федерации" 

Научный путь Николая Всеволодовича Чебуркина, известного российского ученого и инженера, руководителя работ по созданию целого ряда образцов высокоэнергетических лазеров и систем на их основе, начался в 1966 году в аспирантуре МГУ им. М.В.Ломоносова под руководством академика Рэма Викторовича Хохлова. А с 1970 года вся его творческая деятельность связана с оборонным комплексом страны, с научной и инженерной школой Героя Социалистического труда Виктора Константиновича Орлова.    

В 1981г. Николай Всеволодович  становится главным конструктором ОКБ "Гранат", а с 1992г. возглавляет его в качестве начальника и главного конструктора.  Им выполнены пионерские работы по созданию ряда лазеров импульсного и импульсно-периодического режима на углекислом газе мегаваттного класса средней мощности. Этот цикл работ в 1978 году был отмечен Государственной премией СССР, его научное содержание легло в основу докторской диссертации Н.В.Чебуркина. Он занимался проблемами энергетики, повышения осевой яркости излучения лазеров, газодинамики активной среды, управления спектральными характеристиками, оптимизации прохождения излучения через атмосферу, организации стабильного электрического разряда в больших объемах активной среды лазеров. Работы Н.В.Чебуркина в области лазерных систем отмечены также Премией Правительства СССР и Государственной премией России в 2000 году.  За многочисленные новаторские изобретения Николаю Всеволодовичу в 1991 году присвоено звание Заслуженного изобретателя СССР. 

Профессор Н.В.Чебуркин возглавляет кафедру высокоэнергетических лазерных систем МИРЭА, им подготовлено значительное число молодых инженеров-физиков, многие его ученики сами стали ведущими специалистами, кандидатами и докторами наук. 

Для генерального директора "Граната" характерно умение создавать благоприятный творческий климат в коллективе, поддерживать и развивать сотрудничество с ведущими научными организациями и при этом успешно работать над общими задачами с  производственными предприятиями в России и за рубежом, поддерживая плодотворные связи науки и практики. С 1990-го года ОКБ "Гранат" является коллективным членом Лазерной ассоциации.

В труднейшие для России годы перемен последнего десятилетия предприятие под руководством Н.В.Чебуркина сумело практически полностью сохранить и приумножить творческий и технический потенциал, вывести свои лазеры и лазерные установки на мировой рынок высоких технологий. Лазерные изделия ОКБ "Гранат", отличающиеся высокой надежностью и конструктивным совершенством,  поставляются в целый ряд стран Европы, Азии, Африки. 

Признание заслуг руководителя этого ОКБ руководством России - заслуженно и логично.

НТЦ "ФИРН" - среди победителей Конкурса русских инноваций 
20 мая в Москве завершился Конкурс русских инноваций, организованный журналом "Эксперт", компаниями Audi, Intel, 3М при содействии Минпромнауки РФ. Конкурс, неожиданно для организаторов собравший около 500 инновационных проектов из всех регионов России, продемонстрировал высокий научный уровень отечественных разработок и удивил  наблюдателей исключительной коммерческой адекватностью русских инноваций.

Для участия в финальном туре экспертами были отобраны 32 инновационных проекта, инноваторы доказывали свою состоятельность на специальных презентациях перед экспертным советом. В итоге победителями были объявлены 14 конкурсантов, среди которых - коллективный член Лазерной ассоциации НТЦ "ФИРН" из Краснодара с проектом "Разработка лазерного микрочипа и микролазеров на его основе, излучающих в инфракрасной и зеленой  областях спектра"

Лазерный проект "ФИРНА" вызвал живой интерес и на презентации российских высокотехнологических проектов "First Annual Russian American Technology Investment Showcase", состоявшейся в конце июня в г. Менло-Парк, штат Калифорния, США. Мероприятие было организовано Министерством промышленности, науки и технологий РФ, Генеральным консульством и Торгпредством РФ в США, Министерством торговли США, компанией IBM Venture Capital и др.  Для показа американским венчуристам были отобраны девять проектов, часть из которых участвовала в Конкурсе русских инноваций-2002. Микролазеры и здесь оказались в числе победителей.

В России бытует мнение, что западный венчурный капитал не интересуется нашими инновациями. Презентация дала повод усомниться в этом. Один из пионеров американского венчурного движения президент Asset Mаnаgement Comp. Питч Джонсон отметил, что из шести венчурных проектов,  которые он проинвестировал в России, пять оказались успешными.

Инновационный проект НТЦ "ФИРН" вырос из совместных НИОКР, проводившихся им в середине 90-х с немецкими партнерами в рамках организованного ЛАС и VDI-TZ российско-германского соглашения о научно-техническом сотрудничестве в области лазеров, поэтому нам особенно приятно поздравить коллег с успешными презентациями и пожелать им хороших инвесторов.

Министерство науки промышленности и технологий Российской Федерации

Российская Ассоциация Венчурного Инвестирования (РАВИ) 

Центр Стратегических Разработок «Северо-Запад»

РОССИЙСКАЯ ВЕНЧУРНАЯ ЯРМАРКА

17-18 октября 2002 года

Санкт-Петербург

ПРИГЛАШАЮТ

ИНВЕСТОРОВ

ГОТОВЫХ ВЛОЖИТЬ СРЕДСТВА В ПЕРСПЕКТИВНЫЙ БИЗНЕС
А ТАКЖЕ

МОЛОДЫЕ, ПЕРСПЕКТИВНЫЕ, 

ДИНАМИЧНО РАЗВИВАЮЩИЕСЯ КОМПАНИИ
· которым необходимо финансирование для завершения исследований и разработок

· ищущим средства для значительного расширения объемов производства и сбыта

· находящиеся в начальной стадии коммерческой реализации готовой продукции

· нуждающиеся в финансировании маркетинговых исследований

ПРОДЕМОНСТРИРОВАТЬ ВОЗМОЖНОСТИ РАЗВИТИЯ СВОЕГО БИЗНЕСА

частныМ инвесторАМ («БИЗНЕС-АНГЕЛАМ») 
представителям 

· фондов венчурного капитала и прямых инвестиций, 

· корпоративных инвесторов, внебюджетныХ фондов,

· коммерческих банков

Организаторы Ярмарки обеспечат подготовку компаний-участниц, включая тренинг и консультации по подготовке презентаций и стендов, бизнес-планов инновационных проектов, монтаж, комплектацию и конфигурацию выставочных стендов в соответствии с заявками экспонентов и предоставят участникам весь комплекс сервисных услуг

ПОДРОБНАЯ ИНФОРМАЦИЯ О ЯРМАРКЕ НА САЙТАХ www.rvf.ru  и  www.rvca.ru
заявки на участие в Ярмарке принимаются по адресу:
Россия, 194156, Санкт-Петербург, а/я 33

Тел./факс (812) 326-61-80 или (812) 244-31-35

E-mail: rvca@rfntr.neva.ru или gladkih@rfntr.neva.ru
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МИНИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ РФ, 

МИНИСТЕРСТВО ПРОМЫШЛЕННОСТИ, НАУКИ И ТЕХНОЛОГИЙ РФ,

МГТУ  имени Н.Э.БАУМАНА, 

МОСКОВСКОЕ  НТОРЭС имени А.С.ПОПОВА,

ЛАЗЕРНАЯ АССОЦИАЦИЯ

SPIE /  RUSSIA, 

АССОЦИАЦИЯ ТЕХНИЧЕСКИХ УНИВЕРСИТЕТОВ РОССИИ,

ГУП НПП "ПУЛЬСАР", ГУП ОКБ “ГРАНАТ”,

МЕЖДУНАРОДНАЯ АКАДЕМИЯ СВЯЗИ, 
[image: image1.wmf]Центральный НИИ СВЯЗИ
ВОЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ РХБ ЗАЩИТЫ
РОССИЙСКИЙ ОНКОЛОГИЧЕСКИЙ НАУЧНЫЙ ЦЕНТР имени Н.Н.БЛОХИНА
НПФ "АЛЬФА-АКОНИС"
приглашают Вас принять участие  в

XIII Международной конференции

"ЛАЗЕРЫ В НАУКЕ, ТЕХНИКЕ И  МЕДИЦИНЕ"

Конференция состоится в

Туристическом центре  “Черноморец” (г.Сочи, Адлерский р-н, пос.Весёлое)
 с 16 по 20 сентября 2002 г.  

ОСНОВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ РАБОТЫ КОНФЕРЕНЦИИ:

· лазеры в системах локации и навигации;

· лазерные и оптико-электронные приборы управления;

· лазеры в технологических процессах;

· биомедицинские применения лазеров;

· лазерные методы исследования и контроля;

· фотоприемные устройства;

· новые инфокоммуникационные технологии на базе оптических сетей связи;

· функциональные материалы для лазерной техники.
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